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4. RESUMEN EJECUTIVO

11 ALCANCE

La consultoria sobre productos fo o del Proyecto Guenca Alta del Rio Yaque

del Norte (PROCARYN) para reunir elementos importantes sobre la situacion actual y la dinamica
i a la valoracion del bosque como la clave

del mercado de productos en la CAY a fin de contribuir a
para incrementar |a competitividad de la actividad forestal frente @ otros sistemas de produccion

manejados en tierras forestales.

resultantes del estudio sirvan de base a

Se espera qué las informaciones Y conclusiones y
PROCARYN pard promover |a actividad del manejo forestal y 1a reforestacion en su ambito de
jacion y el conocimiento general de los

accién, asi como para mejorar la capacidad de negoct
productores sobre el mercado de sus productos. .

1.2 METODOLOGlA

La base para |a obtencion de las informaciones que se presentan en este informe ha sido la

realizacion de consultas, visitas de campo entrevistas a 10s diferentes grupos de actores
os en el tema. De esta manera sé contactaron:

de un analisis previo de los involucrad
con planes de manejo operando, industriales Yy propietarios de

resultantes
ra, usuario directos, ferreterias Y autoridades forestales

propietalios de bosques
aserraderos, comercializadores de made

entre otras personalidades.

1.3 POTENCIAL DE LA CUENCA

del Norte(CAY) tiene un alto potencial forestal. De la cobertura
ue 8000 hectareas pueden ser consideradas con fines

La cuenca Alta del Rio Yaque
joy aprovechamiento forestal sostenible.

pboscosa existente de pino, se estima q
productivos, sujeto a la aplicacion de pra

De estas areas existen al momento 1600 hectareas con planes de manejo debidamente aprobados
en 16 fincas y 800 hectareas con 69 nuevos propietarios de bosques interesados en el manejo
forestal, promovidos como efecto del trabajo de extension de PROCARYN.

Adicionalmente a las areas de ( , hay ﬁotencial de transformar en posques, unas
aci6h en terrenos que en la actualidad son

12,000 nuevas hectareas a través de la reforest
ocupados por ganaderia extensiva, con lo que s completaria un area total de 20,000 hectareas.

Durante los Gitimos & meses del afo 2001 fueron aprovechados en la CAY 2322 m3 de madera CC,
una minima parte del potencial actual de produccic’m estimado en unos 20,000 m3 por afo.

El potencial de produccion de la cuenca puede ser desarrollado haciendo hincapié en dos zonas
naturales forestales claramente identificables por sus caracteristicas fisicas Y estratégicas: 1a
Ciénaga Yy Manabao, Y Jumunucu. Ambas regiones podrian ser convertidas en 10S dos Polos

forestales importantes dentro de la CAY.

1.4 PROCESO PARA EL APROVECHAMIENTO

do a cabo por los propietarios de
bosques naturales Yy plantados para reali chamiento de sus posques. El andlisis s€
realiz6 a partir de la revision de las nomas Yy stablecidas por 12 Secretaria de Medio
Ambiente ¥ Recursos Naturales ¥ de la situacion real y transacciones que realizan l0s propietarios

en Ia‘préctica.

Como resultado de la consultoria se @




Para el caso de aprovechamiento en plantaciones artificiales, €l cual esta previsto en la Ley 64-90
y en varios articulos del reglamento forestal, sé requiere realizar un proceso de gestién que unplm
11 pasos diferentes para obtener €l derecho al corte de la madera. La gestion del aprovecham|ento
en el bosque natural es adn mas tedioso, implicando un proceso de 16 pasos, de los guales 8
corresponden a visitas a la finca forestal. El proceso puede ser aun mas complejo dependiendo de
los “errores” encontrados y €l criterio propio de 10S técnicos envueltos en el proceso.

A juicio del consultor, ambos procesos deben ser revisados con- el objetivo de hacerlos mas
simples Y aplicables a larealidady @ la demanda de manejo que exigen Iqs bosques. De mantener
el esquema actual se favorece el incumplimiento delasnormasy a \a tala ilegal del bosque.

1.5 LA DEMANDA DE MADERA

Las estadisticas de la demanda de madera reportada a través de las importaciones anuales,
revelan un crecimiento sostenido del consumo deun 114 % anual en los ultimos 14 aiios, lo queé
es un indicador de qué no existen riesgos de mercado para la produccion forestal en el pais. Mas
bien habréa que hacer un gran esfuerzo en programas serios de reforestacion durante los proximos
20 afos, para qué el pais logre cubrir la demanda a través de la produccion local.

El mercado natural para los productos forestales de procesamiento local se encuentra por el
momento concentrado en el sector agricola, en construcciones de granjas, galpones y estructuras
diversas; en el sector dela construccion, pﬁncipalmente en los encofrados; en el sector artesanal,
a través del uso de madera en la construccion de cuadros de colchones y en la muebleria tipica; ¥
en el sector turistico, para la construccion de Kioscos, enramadas y estructuras de madera
combinadas con concreto.

1.6 PRODUCTOS FORESTALES
Los productos forestales identificados durante 1a realizacion de los servicios técnicos fueron:

a) Productos primarios del bosque, tale como: trozas para aserrio, postes especiales, varas,
horcones, puntales y postes de cerca, asi como semillas forestales y otros productos como:
tocones para obtencién de resina y postes de corazo6n de pino.

p) Productos de procesos industriales de transformacion primaria, tales como: fajas o fajillas,
tablas, tablas de entingle, tablones o vigas, cuartones o listones, madera cuadrada,
costaneras, cachazosy ripios.

S COMERCIALIZACION DE PRODUCTOS

El volumen de madera producida y comercializada en 12 CAY fue de 2322 m3 de madera,
correspondiendo 580 m3 a madera aserrada y 683 m3 a madera delgada redonda tales como:
postes, varas, puntales y horcones entre otros.

La comercializacién de 12 madera se realizo principaimente través de la venta directa de los
propietarios de los bosques y de |as industrias locales que procesaron el 69 % de las trozas
producidas. Sin embargo, el destino final de 1a madera fue generalmente a comercializadores €n la
region del Cibao, y Santo Domingo. En el Cibao se identificaron 7 negocios que actuaron como
comercializadores.

1.8 LA INDUSTRIA

La industria forestal en la CAY esté integrada por 12 equipos de aserrio los cuales incluyen 6
aserraderos portatiles pequeiios con panco importados Y 6 equipos tipo sin fin de fabricacion local;

L
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con una capacidad total para producir unos 6000 m3 de madera sélida equivalent

madera en pie.
mente la Pinus OCCil

la madera resulta
s, problemas en el

roducida, principal
~ muy apreciada por t os; sin embargo,
:ones relacionadas con la inexactitud de las dimensione

azul causada por hongos Y falta de despunte.

Las cualidades fisicas de la madera P
odos los usuari

o

ea 20,0000m3 de

dentalis es excelente ¥
nte presenta algunas
secado, mancha




2 TERMINOS DE REFERENCIA

21 OBJETIVO DE LA CONSULTORIA

La consultoria tiene como objetivo principal generar informacion relacionada con Io§'pro.ductos
provenientes del bosque de pino ¥ su dinamica de mercado; a fin de que esta informacion sirva de
yo en el proceso de comercializacion de los productos forestales generados por los
propietarios de bosques peneficiados por el Proyec io de la Cuenca Alta del Rio Yaque

del Norte, PROCARYN dentro de su ambito de accion. En el
de los Términos de referencia.

EXO # 1se presenta copia integral

2.2 CONTENIDO DEL TRABAJO

El alcance de 10S servicios técnicos incluyen el desarrollo de 10S siguientes aspectos:

erables provenientes de la

« Identificar productos forestales tanto maderables como no mad

Cuenca Alta del Rio Yaque del Norte, CAY.

o Identificar mercados para productos forestales @ nivel local, regional ¥ nacional

o Identificar precios para distintos productos forestales.
» Diferenciar entre precios qué S€ pagan a productos puestos en la finca, en el lugar de
procesamiento y después del prooesamiento.

o ldentificar modalidades de venta de madera (en pie, al lado del camino y otras); asi como

formas y mecanismos de pago, © intervencion de 10s intermediarios en el proceso.

« Describir el proceso seguido por los productores para-realizar aprovechamientos en sus fincas.

e Basadoenel potencial de la region, hacer recomendaciones generales para agregar valor a los

productos forestales en la cuenca.
La consultoria * Productos Forestales « s¢ basara en pino.

2.3 RESULTADOS ESPERADOS

Como resultado de lja consultoria se producira un informe final, en el cual se presentaré la

informacion resultante del trabajo de consulta y analisis aé |as informaciones a nivel local y regional

con los diferentes actores del sector productivo forestal.

3. METODOLOGIA DE TRABAJO

ados esperados, el consultor us6é una combinacion de diferentes métodos

Para alcanzar los result
de trabajo tales como: la consulta, reuniones, visitas de campo y entrevistas entre otros; con €l

objetivo de involucrar los actores principales en \a realizacion del trabajo y aumentar el grado de

confiabilidad de |as informaciones obtenidas.

Tal como fue planificado, l0s servicios técnicos s€ cumplieron @ través de las siguientes fases de

trabajo:

Fase 1- Planificacion. La cual tuvo una duracion de dos dias e incluy6 las siguientes actividades:




. Reunién inicial con técnicos y asesores de PROCARYN, para definir plan de trabajo,’formas
de colaboracion, apoyo logistico entre otros. ! o’

. Recopilacién de informaciones basicas: listados y ubicacion de productores forestales de la
cuenca, industrias, comercializadores, mapa de la cuenca.

- Definicion de formato de cuestionario 0 preguntas segun informaciones requeridas. Asignacion
de tareas especificas a equipo de trabajo.

. Planificacion de visitas y entrevistas.

De las informaciones bésicas recopiladas y de las conversaciones con los técnicos del proyecto se
definieron los siguientes grupos de actores a ser entrevistados:

e Grupos de interesados en la actividad forestal identificados por PROCARYN,

e Propietarios de bosques con planes de manejo operando,

e Industriales y propietarios de aserraderos en la cuenca,

e Comercializadores de madera en el rea de influencia del proyecto.

o Representantes de sectores importantes de consumo de madera criolla

o Ferreterias en el area de la cuenca (Jarabacoa)

« Autoridades forestales y otras personalidades

Fase 2- visitas de campo y entrevistas. Durante esta fase del trabajo se realizaron las visitas a los
grupos de actores identificados previamente, con quienes se estableci6 un didlogo sobre el tema
de la consultoria, usando como guia un cuestionario adaptado a cada tipo de actor. Las visitas se
realizaron durante un periodo de dos semanas, siendo necesario repetir algunas de ellas con el
objetivo de completar informacion faltante o contactar la persona clave no encontrada en la primer
visita.

Fueron visitados y entrevistados los siguientes grupos 'y personas:

a) 6 propietarios de planes de manejo en proceso de aprovechamiento forestal,

b) 3 aserraderos en operaciones en el 4rea de la cuenca, 2 asemraderos fuera de la cuenca
(incluy6 Plan Sierra) y una industria de procesahﬂento de resina de tocones en Jarabacoa.

c) 14 productores forestales interesados en manejar sus plantaciones y en reforestar nucvas
areas en Jumunucu, Manabao y La Ciénaga.

d) 7 comercializadores de madera en el rea del Cibao Central: Puesto de madera Estévez
en Licey, Puesto de madera Espaillat en Estancia Nueva Moca, Puesto de madera Cosme
en la entrada de la Presa, R&M en la Herradura, Puesto de madera Vazquez Jiménez en
Villa Gonzélez y Bosquesa SA en Santiago.

e) 5 ferreterias contactadas en el Municipio de Jarabacoa.

f) 6 empresas ligadas al sector de la construccién y consumo de madera criolla: Ferreteria
Ochoa, Encofrados Carlos Marte y Leo Urefia Encofrados, en el sector avicola a
ASOPOLLON, APORLY Yy la Cooperativa de criadores de pollo de Moca, en el sector de
tabaco al Instituto del Tabaco y la tabacalera; y la Asociacion Nacional de Muebles
Colchones y afines.




Todos los entrevistados, a excepcion de un caso de una entidad comercializadora de madera,
mostraron mucho entusiasmo en aportar informacion para la consultona

Fase 3- Elaboracion de informe de resultados.

Con toda la informacion recopilada y disponible, el consultor procedio a tabularia y a resumiria, en
ocasiones a ajustaria por considerar que estaba fuera de contexto; para proceder @ la preparacion
del informe final de resultados. Durante el proceso de la elaboracion del informe, fue necesario
tomar contactos via teléfono_con algunas personas ylo entidades para complementar informacion

clave faltante.

El consultor conté con varios informes de referencia relacionados con el tema del mercado de la
madera, los cuales usé como material de consulta.

4. CONTEXTO GENERAL DEL ESTUDIO
4.1 ANTECEDENTES

4.1.1 BREVE HISTORIA DE LA ACTIVIDAD FORESTAL

El aprovechamiento del bosque en la Republica Dominicana se ha visto desde hace décadas como
una actividad prohibida, y el negocio de la madera criolla lo cual implica su corte, procesamiento y
comercializacion es considerado como una actividad deshonrosa por la generalidad de los
dominicanos.

Lo anterior resulta como consecuencia del viacrucis que ha significado el proceso para el
aprovechamiento forestal, el cual sé inici6 a mediado del siglo pasado a través del corte
indiscriminado de los bosques; trayendo como consecuencia la paralizacion de toda actividad

2

productiva por mas de 20 aiios.

La lucha ha sido larga, de paralizaciones y reinicios, y 12 insistencia permanente de grupos de
interesados en el sector para mantener la actividad forestal como una opcién productiva dentro del
marco de desarrollo sostenible. La consecuencia mas cruda en este proceso ha sido la pérdida
miles de hectareas de bosques productivos a causa de la iresponsabilidad gubemamental en la
definicion de las politicas ¥y reglas que evitaran la deforestacion y en cambio incentivaran 1a

conservacion y fomento del bosque.

El momento actual nos da la ventaja de que contamos con varias experiencias exitosas de
proyectos forestales en distintas condiciones ecologicas y con diferentes modalidades de manejo,
que involucran sector privado, ONGs, gobiemo Y entidades internacionales; donde hemos
aprendido que los bosques pueden Y deben ser manejados para asegurar su permanencia y
conservacion.

4.2 ESFUERZOS DE DESARROLLO FORESTAL SOSTENIBLE

Los esfuerzos en la implementacién de proyectos forestales bajo la filosofia de desarrollo
sostenible son diversos en todo el territorio nacional, y el sector privado ha dado muestras de su
interés.y constancia en consolidar las bases para que el desarrollo sea eficaz y permanente y no
hayan razones para retrocesos.

Enda Caribe en Zambrana, La GTZ con FEPROBOSUR en el sur del pais y el Plan Sierra en San
José de las Matas, Janico y Moncién, entre otros; han desarrollado experiencias exitosas de
manejo sostenible con bosques plantados, posques Secos Y en bosques de pinos naturales; que
demuestran los beneficios ecolégicos econémicos y sociales del manejo sostenible.




El estado como ente normativo y regulador del sector forestal juega un rol preponderan;_;_e en la
definicién de reglas claras y mecanismos de incentivos que contribuyan a ofrecer un clima de
seguridad y continuidad a la inversion forestal. ,

4.3 PROCARYN

El Proyecto de Manejoy Conservacién de la Cuenca Alta del Rio Yaque del Norte, PROCARYN es
una iniciativa de las organizaciones estatales y privadas de la region que procuran fomentar las
inversiones que promuevan el uso sostenible de los recursos natural_es. Su.reahzacwn se basa en
las perspectivas que existen de lograr mayores rendimientos mediante sistemas de produccion

forestales, agroforestales y agropecuarios; a traves de la interaccién permanente entre el estado y
la sociedad civil. ¥

PROCARYN cuenta con el financiamiento del Banco Alerr’\én de Reconstmccién_(_KtW), con la
asistencia técnica de la agencia Alemana de Cooperacion Técnica (GT2) y del Servicio Aleman de
Cooperacién (DED).

El PROCARYN fomenta medidas de reforestacion y el manejo forestal en tierras boscosas Y
superficies de vocacioén forestal. El proyecto ofrece incentivos a los ganaderos para t-ransformar sus
fincas en sistemas silvopastoriles y forestales como estrategia de frenar la degradacion del suelo.

En la actividad forestal se proponé ofrecer a los productores 10s siguientes paquetes tecnoldgicos:

« Planes de manejo para bosques existentes,
o Reforestacién de bosques protectores, y
¢ Reforestacion de bosques productivos.

PROCARYN ofrece incentivos similares para las actividades agroforestales y agropecuarias que
propendan a incrementar la productividad y conservar los recursos naturales.

4.4 ENFOQUE Y LIMITACION DE LA CONSULTORIA

La consultoria sobre productos forestales es un esfuerzo del proyecto para reunir elementos
importantes sobre la situacion actual y la dinamica del mercado de productos en la CAY a fin de
contribuir a la valoracién del bosque como la clave para incrementar la competitividad de la
actividad forestal frente a otros sistemas de produccién manejados en tieras forestales.

Se espera que las informaciones y conclusiones resultantes del estudio sirvan de base a
PROCARYN para promover la actividad del manejo forestal y la reforestacion en su ambito de
accion, asi como para mejorar la capacidad de negociacién y el conocimiento general de los
productores sobre el mercado de sus productos. .

El trabajo de consultoria esta definido para realizarse en el area geografica de la Cuenca Alta del
rio Yaque del Norte, CAY; sin embargo ha sido necesario sobrepasar los limites de la cuenca a fin
de tomar en cuenta algunos actores claves en el proceso de mercadeo de los productos forestales,
especialmente cuando se trata de los comercializadores y los usuarios de los productos.

El consultor dispuso de 10 dias trabajo y 5 dias para apoyo de campo de un asistente para cumplir
con los servicios contratados.

4.5 NORMAS Y REGULACIONES

El sector forestal no cuenta con una ley que lo regule. Por el momento el marco legal que rige el
sector se basa en la Ley Marco 64-00. En tal virtud, la Secretaria de Estado de Medio Ambiente y

-




Recursos Naturales a través de la Subsecretaria de Recursos Forestales, ha emitido regulaciones
y normas de caracter administrativas que rigen todas las actividades de fomento y manejo forestal
del pais, algunas de las cuales fueron discutidas con representantes del sector privado organizado.

Las disposiciones de referencia, incluyen las siguientes normas y reglamentos:

Reglamento Forestal

Normas para plantaciones

Normas para manejo forestal

Normas para permisos de corte

Normas para la industria forestal

Normas para el transporte de productos forestales

Estos reglamentos se vienen aplicando de acuerdo al requerimiento del caso, a raiz de la
reapertura del aprovechamiento forestal a partir del mes de junio del afio 2001, después de la
paralizacién del corte e industrializacion decretada por el gobierno la cual mantuvo el sector sin
actividades por 10 meses. Las normas fueron emitidas con caracter provisional, y se espera que en
un futuro cercano se realicen los ajustes y las modificaciones que los mismos requieran.

Al cabo de 6 meses de aplicacion de las normas, ya se tienen sugerencias concretas para
cambios, modificaciones y ajustes, por parte de los diferentes actores del sector productivo
nacional.

Como ejemplo concreto se puede citar la necesidad de cambiar las normas para el sistema de
transporte de productos forestales, y otros ajustes en las normas para plantaciones y el manejo
forestal a fin de que se faciliten los procesos y se otorge mayor responsabilidad a los propietarios
para que los mismos se sientan incentivados a participar de forma mas activa.

4.6 PRODUCCION FORESTAL EN LA CUENCA

4.6.1 POTENCIAL FORESTAL DE LA CUENCA

En el documento de factibilidad técnica y financiera del PROCARYN, cuadro 2-4 sobre la
distribucién del uso de los suelos, se establece los diferentes usos del suelo para la cuenca del
Yaque del Norte. Una gréfica elaborada con estos datos se muestra en la GRAFICA 4-1 a
continuacion, donde se observa que de 75000 hectareas correspondientes al érea total de la
cuenca, el 15 %, osea 11200 hectéreas estan cubiertas con bosque de coniferas, especialmente
de pino natural o Pinus occidentalis y Pinus caribaea.

GRAFICA 4-1 COBERTURA DEL DEL SUELO EN
LA CUENCA
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Tomando en consideracién que solo el 50 % del 4rea de pino se puede tomar como bosque
productivo apto para el manejo forestal, se tendria alrededor de 6600 hectareas con posibilidades

de ser involucradas en actividades de manejo y aprovechamiento.

Otro documento de referencia del Plan de Accién Forestal para la Rgpl’:blica Dominicana, estima
los bosques productivos en el area de Jarabacoa en 13,000 hectédreas, de las cuales 10,000

corresponden a bosques naturales y 3000 hectéreas a plantaciones.

En la actualidad, 1500 hectareas ya tienen planes de manejo debidame_nte aprobados en 16 fincas
y alrededor de 800 hectareas con 69 nuevos productores promovidos por PROCARYN, han
mostrado su interés para el manejo forestal y la reforestacion de nuevas areas.

No obstante a las areas de bosques existentes con posibilidades de ser incluirlas en un programa
de manejo y aprovechamiento racional, en la cuenca existen alrededor de 12000 hectareas que
pueden ser convertidas en bosques a través de programas de reforestaciéon. Estas dreas se
encuentran actualmente de pastos, matorrales y agricuttura de ladera. Esta meta puede ser
faciimente alcanzable si se cuenta con reglas claras e incentivos que faciliten la reforestacion y el

aprovechamiento futuro.

PROCARYN tiene el propésito de plantar 3000 hectareas en los proximos 5 afios y los productores
de bosques con planes de manejo deberan completar 300 hectareas en dos aiios.

En resumen se puede estimar una area potencial de produccion forestal de 20,000 hectareas de
bosques en al cuenca del Yaque, considerando que existen actualmente alrededor de 8000
hectareas y 12,000 hectéreas con posibilidades de establecimiento futuro. Con esta estimacién las
areas de bosques pasarian de un 15 a un 32 % en el futuro. Cabe mencionar que las éreas
potenciales de produccién se localizan alrededor de la Ciénaga y Manabao, y Jumunucu, ambos
considerados como polos forestales de importancia en la cuenca.

Por otra parte, en 6 meses con actividades de aprovechamiento forestal en la cuenca durante el
afio 2001, se produjeron 2322 m3 de madera cc., una minima parte del potencial real de
produccién de madera, estimado por el consultor en 20,000 m3 por afio, a través de un programa
escalonado de incorporacién de nuevas opciones de industria. Este volumen equivale a 6000 m3
de madera aserrada 6 2.5 millones de pies tablares de madera.

4.6.2. PRODUCCION DE MADERA CRIOLLA
4.6.2.1 Antecedentes

No existe estadistica confiable sobre los volimenes de madera criolla producida en el pais y en la
cuenca en el pasado reciente. Por una parte, el aprovechamiento de la madera estuvo restringido
sélo a planes de manejo y permisos de corte antes de 1998, hasta que en octubre del mismo aiio,
el Huracan Georges produjera enormes dafios sobre el pais con consecuencias sobre el bosque
en todo el sureste y una parte importante del Cibao Central, afectando sensiblemente los bosques
especialmente en la cuenca alta del rio Yaque del Norte.

Se estima en 300,000 M3 el volumen de madera derribado por los vientos de Georges en la
cuenca del Yaque. Mas del 60 % de esta madera se perdié en las montafias y una minima parte
fue procesada en aserraderos méviles ubicados en la regién de la cuenca y fuera de esta y se
comercializd en todo el temitorio nacional, especialmente en Santo Domingo y poblaciones
aledaiias a Santiago de los Caballeros.

Pasados los efectos del Huracin Georges, se continu6 el aprovechamiento de madera basado en
plgnes de manejo en bosques naturales y en plantaciones, hasta agosto del afio 2000 cuando a
raiz del cambio de gobiemo, el corte fue suspendido y paralizada la industria forestal en todo el
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territorio nacional. Se promulgé la ley 64-00 la cual ordend 12 realizacién de un inventario' en los
' ’

bosques de la Republica Dominicana. ‘ 4

10 meses después, las autoridades de la Secretaria de Medio Ambiente presentaron los resultados
del inventario y en junio del 2001 fue levantada la prohibicién del corte y la industria €
y normas para las actividades forestales.

4.6.2.2 Produccién a nivel Nacional

El volumen de madera aprovechado en el pais durante loS altimos seis meses del aiio 2001 fue de
21,417.48 m3 cc, considerando el bosque natural y las plantaciones. Esto equivale a 6425 m3 de

madera aserrada, igual al 1.6 % de la demanda nacional. Ver CUADRO 4-1, a continuacion.

4.6.2.3 Produccién a nivel de la Cuenca

El aprovechamiento para la cuenca del Yaque corresponde segun el CUADRO 4-1 de referencia, a
2,322.63 m3, lo cual incluye 1925.70 m3 de madera en bosques naturales y 396.93 m3 en
plantaciones, esto equivale a 580 m3 de madera aserrada (considerando un rendimiento del 25 %).
Esto significa el 25 9% de la demanda de madera estimada para Jarabacoa.

MENES APROVECHADOS DURANTE 2001 EN R.D.

_CUADRO 4-1 VOLU

RE GION: VOLUMEN C.C. M3
BOSQUE NATURAL PLANTACIONES TOTALES
8,225 5,566.91 13,791.91
4,620.23 682.71 5,302.94
1,925.70 396.93 2,322.63
14,770.93 6, 646.55 21,417.48

Fuente: recopilacion directa del consultor, José De Moya

4.6.3 EXPECTATIVAS DE LOS PRODUCTORES

para conocer en detalle las expectativas de l0s productores de la cuenca sobre la actividad
forestal, asi como otros detalles de interés para el estudio, el consultor con la colaboracion del
personal técnico de PROCARYN entrevisté 14 productores interesados en la actividad forestal,
quienes ya conocian el proyecto en reuniones de motivaciéon realizadas por PROCARYN. Los
productores fueron visitados en sus fincas en las areas de La Ciénaga, Manabao y Jumunucu.

El total de terrenos disponibles para |a actividad forestal del grupo entrevistado fue de 5,873 (369
hectareas) tareas, de las cuales 1455 (91 hectéreas) son de bosques naturales, 2525 (158
hectareas) de plantaciones, Yy el resto de uso agricola, pastizales y café. Los productores
Manifestaron el interés por continuar plantando éarboles y disponian de 691 tareas (43 hectéreas)

de tierra para la reforestacion.

El 50 % de los productores sé motivaron a solicitar apoyo para la actividad forestal porque tienen
conocimiento de que el que planta un &rbol puede cortario, y el 50 % restante porque ha recibido
motivacion por parte de PROCARYN y otras entidades con incidencia en la cuenca.

Todos los entrevistados tienen la percepcion de que el manejo forestal es una actividad rentable,
que produce- dinero, madera para su uso y que podrian tener su propio sustento y el de sus
familias de eta actividad.

10 productores de los 14 manifestaron seguridad en que el sector forestal va hacia delante, 3
manifestaron dudas y uno piensa qué |a actividad depende del cambio del gobiemo.

Cuando se les pregunté el tipo de productos que deseaba producir, estuvieron de acuerdo en
producir madera aserrada, trozas para la venta, 6 *lo que dé el pino 6 lo que 1a ley permita”.

A
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Sobre la forma de comercializar 10S productos, el 30 % contesté que no sapig como hacerlo, €l
resto se mostrd interesado en buscar las mejores alternativas para comercual_lzar sus productos.
Dentro de las alternativas sé menciono la de comercializar 10s productos en conjunto.

mo ven el futuro forestal, 13 contestaron que lo ven muy bueno a bueno, uno de

Con relacion a cod : :
rtirse en un forestal. Solo uno contestd, que no sabe como sera el sector forestal

ellos espera conve
en el futuro.

La mayoria de l0s entrevistados pertenecian a alguna agrupacion campesina. Especificamente a
las asociaciones: Liberacion y Progreso, Las Mercedes, La Altagracia, FECA:JA, Jupta Yaque Y
Nueva Esperanza; y manifestaron su disposicion de agruparse en torno a una industria de aserrio

de madera.
4 6.4 PROCESO PARA EL APROVECHAM!ENTO FORESTAL

Como consecuencia de las disposiciones administrativas a partir de la reapertura oficial del
aprovechamiento forestal en junio del 2001, la actividad de ap.rovechamiento forestal en tod_o el
pais y la cuenca ha sido reglamentada. A continuacion se gescr|be el proceso que debe seguir un
propietario de bosque plantado 0 natural para tener la opcion de aprovechario.

Aunque 1a intencion original de las autoridades del gobierno ha sido reglamentar el
aprovechamiento para su mejor control Yy transparencia, el proceso implica una serie de
transacciones que alargan y dificultan el proceso, aumentando las trabas y con esto los costos
para el manejo forestal. Es la opinion del consultor que el proceso debe ser simplificado para evitar
que el mismo contribuya con el aumento del contrabando y |a ilegalidad en general.

4.6.4.1 En plantaciones artificiales

El aprovechamiento forestal en plantaciones esta permitido claramente en la Ley 64-00,
especificamente en los Articulos 157 y 159; l0s cuales establecen “ se permitira el
aprovechamiento de las plantaciones forestales hechas con fines comerciales...” y “ se incentivara
y se favorecera el establecimiento de plantaciones forestales comerciales con fines de
aprovechamiento maderable, energético, industrial, alimenticio y ornamental” respectivamente. Del
mismo modo, en los Articulos 61, 62 y 67 del Reglamento Forestal se establecen las condiciones
especificas para la obtencién del permiso de corte de acuerdo al area de plantacion, el derecho a
la obtencién de un certificado de plantacién con derecho al corte y 1a necesidad de que el corte s€
haga basado en un plan de manejo usando los formatos apropiados a tales fines.

No obstante a la claridad de la Ley y sus articulos, s€ mantiene la incertidumbre entre algunos
productores que han plantado, sobre la posibilidad real para aprovechar sus plantaciones. Esté €S
el caso de varios productores que tienen plantaciones €n la CAY. Esta incertidumbre se debe por
una parte a queé probablemente este mensaje no ha sido difundido con la fuerza e importancia que
merece y por otra parte a la falta de confianza de los productores ante las constantes
suspensiones del aprovechamiento forestal en el pais y 1a region.

En las entrevistas y visitas con productores y técnicos realizadas durante la consultoria se observo
falta de claridad en el proceso para la gestion de los permisos de corte aun en plantaciones. Esta
situacion parece ser especifica de la oficina forestal de Jarabacoa, pues el consultor tiene
conocimiento de que fuera de Jarabacoa la situacion €s diferente.

Lo anterior probablemente justifica el porqué aun 6 meses después de la reapertura de los
aprovechamientos, solo dos productores han realizado actividades de aprovechamiento en

plantaciones, existiendo una gran necesidad de manejo en la mayoria de las plantaciones
establecidas en la cuenca, principalmente en |a zona de Manabao y La Ciénaga.

El proceso para |a gestion del aprovechamiento en plantaciones s COmMO sigue:
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Paso 1- El productor , por si solo o0 a través de una entidad intermediaria de servicios (ONG,
consultora, proyecto regional) solicita a la Sub-secretaria de Recursos Forestales a través de su
oficina local la emision del certificado de plantacion y derecho al corte.

paso 2- Un técnico de la oficina local de la Subsecretaria de Recursos Forestales visita la
plantacién y hace las comprobaciones de lugar (especie, edad, espaciamiento, areas entre otros).

paso 3- Remite la informacion a la oficina de Santo Domingo a través de los canales
correspondientes y solicita Ialemisién del certificado de plantacion.

Paso 4. La Sub-secretaria emite el certificado de plantacién con derecho al corte y lo entrega a
través de los mecanismos establecidos.

Paso 5- La oficina local entrega el certificado con derecho al corte al productor forestal.

Paso 6- Si el area de la plantacion es menor de 0.25 ha solicita directamente a la oficina local de
Subsecretaria de Recursos Forestales una inspeccion para el corte.

En caso de que el area sea mayor de 0.25 hectarea, el productor contacta un técnico privado
(Regente) a los fines de realizar un inventario y propuesta de manejo o plan operativo para el
aprovechamiento.

Paso 7- El Regente contratado por el productor realiza una visita a la finca para realizar el trabajo
de campo correspondiente. El trabajo incluye realizar inventario, marcaciéon y medicion de los
arboles a cortar. Se realiza normalmente en uno o dos dias dependiendo del area del proyecto. Los
regentes tienen tarifas establecidas por m3 de madera a cortar, que va de RD$ 40.00- 80.00,

segun el grado de dificultades.

Paso 8- El regente presenta a la Subsecretaria de Recursos Forestales el plan operativo para el
manejo de la plantacion.

Paso 9- Se realiza visita de campo conjunta entre el Técnico de Subsecretaria de Recursos
Forestales y el regente a fin de revisar el plan operativo presentado. Si se detecta algin error o
ajuste, el regente debe corregirlo y presentar el plan operativo con los ajustes realizados.

Paso 10- El técnico de la oficina local de Subsecretaria de Recursos Forestales emite una
autorizacién para el corte segun la aprobacion del plan operativo.

Paso 11- El propietario inicia las actividades de aprovechamiento en su finca, con la supervision
del regente y los técnicos de la oficina local de la Subseqretaria de Recursos Forestales.

Ver en FIGURA 4-1 el flujo del proceso para el aprovechamiento en plantaciones.
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4642 Enel bosque natural

rmas administrativas forestales implementadas por la Subsecretaria de. Recursos
|a autorizacion de aprovechamnento en el

nsion se divide en diferentes pasos:

Las nuevas no
Forestales establecen el siguiente proceso para obtener

bosque natural de Pinus occidentalis. Para mayor compre

paso 1- El propietario realiza una visita a la oficina local de la‘_Sub§ecretaria_ de Recursos
Forestales, Gerencia 0 Subgerencia, donde comunica por escrito s'u'lnteres de realizar el rpape;o
de su bosque. Durante esta visita se supone qué se coordina una visita de campo con los técnicos

del departamento de manejo.

o de manejo realiza una visita a la finca forestal con el objetivo

paso 2- El técnico del departament .
de evaluar las posibilidades de manejo, sobretodo para comprobar que la propiedad se encuentra
i6 o tenga conflictos desde el punto de vista ecol6gico. Durante esta

en un area de produccion yquen ae .
visita el técnico dara su opinion favorable 0 desfavorable sobre |a factibilidad del manejo en la

finca.
rable del técnico de la Subsecretaria de Recursos Forestales, el

fines de proponerie 1a
que se acuerda una

Paso 3- Teniendo una opinion favo ¢
propietario hace contacto con un técnico 0 empresa de consultoria para
elaboracién de un plan de manejo para la finca. En esta entrevista se supone

visita a la finca.

En la préactica el propietario contacta a varios técnicos y elige finalmente la mejor opcion técnica y
economica.

Paso 4- Se realiza visita a la finca con el técnico contactado a fin de reconocer la finca, areas sin
bosques, areas con bosques, vias de acceso y otros detalles. Durante esta visita normalmente se
define el valor de l0s servicios técnicos para |a elaboracion del plan de manejo y la forma de pago.

En el pago de los servicios a los profesionales forestales, se conocen las mas diversas
modalidades: algunos propietarios debido a la falta de liquidez y/o por falta de confianza en que
obtendran una autorizacion real para el aprovechamiento, prefieren pagar con la madera que S€
producird, lo que implica que el técnico debera esperar hasta que se inicie el aprovechamiento (con
el reglamento forestal anterior se conoce de caso0s donde hubo espera de hasta uno y dos anos
para realizar el pago, debido al retraso del aprovechamiento). En otros casos se ha establecido
que por el trabajo profesional realizado, el técnico participa de un porcentaje de los beneficios
netos del aprovechamiento. Esta modalidad ha traido algunas dificultades de entendimiento, adn

con contratos firmados.

La otra modalidad de pago €S la de pago en efectivo, donde el propietario paga corrientemente un
por ciento de avance que va desde el 25 al 50 %, pagando el restante 50 % a la entrega del

documento del plan de manejo.

Paso 5- Constituye |a elaboracion del plan de manejo por parté del técnico contratado. Se realizan
normalmente varias visitas a la finca y el trabajo puede demorar alrededor de uno 2 dos meses

dependiendo del area de la finca.

Paso 6- Se presenta el documento de plan de manejo a la oficina local de la Subsecretaria de
Recursos Forestales. Segun el nuevo reglamento forestal, se establece un periodo de dos meses
para conocer el resultado por parte de la Subsecretaria de Recursos Forestales.

Paso 7- Una vez presentado el documento del plande manejo, los técnicos de la Subsecretaria de
Recursos Forestales realizaran una visita de campo a fin revisar la propuesta para el manejo de la
finca que ha realizado el consultor privado. Como fruto de esta visita podria sugerirse algunas
enmiendas al proyecto, entonces el técnico debe someter de nuevo el proyecto y seguir el proceso

normal.
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Paso 8- Como resultado de la visita de comprobacion y revision a nivel de campo, el documento es
remitido con un informe técnico a la oficina de manejo de la Subsecretaria de Recursos Forestales
en Santo Domingo, €l cual es evaluado por el Comité Nacional de Planes de Manejo,

paso 9- La Comision Nacional de Planes de Manejo emitira resolucién o comunicacion sobre la
aprobacion, rechazo, o solicitud de correccion del proyecto sometido. En caso de devolucion para
correccion el técnico debera hacer los ajustes y continuar con el procedimiento. Si el proyecto es
aprobado se emite un certificado de aprobacion del proyecto.

Paso 10- teniendo la aprobacion del plan de manejo, el propietario contratara los servicios técnicos
de un Regente, el cual se responsabilizara de la supervision del proyecto. La Subsecretaria de
Recursos Forestales requiere constancia escrita de convenio de regencia firnado por el propietario

y el Regente.

Paso 11- El Regente procede a elaborar y presentar €l plan operativo anual, segun lo propuesto
en el plan de manejo. Este documento debera ser presentado a principio de cada afno en formato
previamente establecido por la Subsecretaria de Recursos Forestales. El plan operativo incluiré las
actividades de reforestacion, mantenimiento de caminos, aprovechamiento entre otras.

Paso 12- La oficina local de la Subsecretaria de Recursos Forestales (Gerencia o Subgerencia)
remitira el plan operativo a la oficina de manejo en Santo Domingo con su opinién. La oficina local
podria sugerir cambios en el contenido del plan operativo sometido.

Paso 13 - La oficina de manejo de Santo Domingo, emitira resolucion relacionada con el plan
operativo sometido. La experiencia reciente es qué algunos planes operativos son aprobados de
forma integra. Otros se aprueban con enmiendas principalmente reduciendo el volumen de corte.
La gestion de la resolucién es realizada por el Regente

Paso 14- Con la aprobacién del plan operativo, el Regente procede a iniciar las actividades en la
finca y dentro de estas a realizar la primera marcacion y medicion de los arboles que se
aprovecharan. Con esta informacién se cubican los arboles a extraer en un formulario apropiado
para estos fines

Paso 15- El regente presentara el formulario con los arboles a cortar cubicados y se hace una
visita conjunta a la finca y especificamente al compartimiento donde se realizaréd el
aprovechamiento. En la visita se hacen los ajustes sobre la marcacion hecha si los hay, de lo
contrario el técnico de la oficina de manejo procede a firmar el formulario de marcacion indicando

su aprobacion y acuerdo.

Paso. 16- El propietario inicia las actividades de aprovechamiento del bosque siguiendo las
instrucciones de su Regente. |

Como se observa en la descripcion anterior, el proceso en general resulta tedioso, y aunquée
supuestamente las normas sobre el aprovechamiento estan escritas, los mecanismos de gestion
no aparecen en los reglamentos. Por otra parte el nivel de complicacion puede ser mayor que lo
descrito en el proceso mismo, pues |a reaccion del técnico encargado de manejo en la oficina de
la Subsecretaria de Recursos Forestales es impredecible, su reaccion depende de su propia

concepcion del manejo, a veces avalada con muy poca experiencia practica en el tema, 0, de la
presion que ejercen las autoridades nacionales para restringir o limitar la actividad.

En conclusién, aunque el discurso oficial es de apertura total, la accion es muy limitada, hay mucho
temor en todos los niveles de los ejecutores medios, sobre lo que pensaran los superiores, se
actua para cuidar posiciones y esto crea cada dia mas temor en la gente para decidirse a tomar “
riesgos” en la actividad forestal y mientras tanto el contrabando continGa creciendo y con el
crecimiento del contrabando se degrada el bosque.

Ver flujo del proceso para el aprovechamiento del bosque natural en la FIGURA 4-2




16

FIGURA 4-2 -FLUJO PARA EL
APROVECHAMIENTO FORESTAL
DEL BOSQUE NATURAL
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5. PRODUCTOS FORESTALES EN LA CUENCA DEL YAQUE

5.1 EL MERCADO DE LA MADERA
5.1.1 ACTORES EN LA COMERCIALIZACION

ceso de comercializacion de los productos

Los actores principales con alguna incidencia en el pro de Ic
n en dos tipos: actores primarios y actores

forestales en la cuenca del Yaque del norte se clasificaro
secundarios.

5.1.1.1 Actores primarios

Los actores primarios son aquellos participantes 0 grupos de participantes involucrados
cién y comercializacion de los productos forestales. Se

directamente en el proceso de produc _
identificaron los siguientes: Propietarios de bosques, transportistas, industriales, comercializadores
y consumidores. Ver FIGURA 5-1, representacion de flujo de normal de los actores primarios en el

mercadeo de la madera.

FIGURA 5-1 ACTORES PRIMARIOS EN LA COMERCIALIZACION DE LA MADERA

: Transportistas Comercializadores | Usuarios

Fuente: Jose de Moya

Propietarios de bosques

Son los fancargados del proceso de produccién y manejo del bosque, realizando las actividades de
plantacion, limpiezas, podas y los aprovechamientos, tanto en los bosques naturales como en los
bosques plantados.

Al momento de realizacion de la consultoria se identificaron 16 propietarios de bosques con planes
de manejo aprobados, de los cuales 8 realizaban actividades de aprovechamiento basados en
planes de manejo en bosques naturales y 2 en plantaciones. Adicionalmente y fruto del trabajo de
promocion realizado por el personal de campo de PROCARYN, se ha identificado un grupo de 80
nuevos propietarios interesados en el manejo forestal, concentrados en las areas de Manabao y

Jumunucu.
Transportistas

Este grupo de actores corresponde a propietarios de camiones que se dedican al transporte de
trozas y madera de aserrio de la finca forestal a la industria, o de la industria al lugar de
comercializacion. Los transportistas son utilizados por propietarios de industrias y
comercializadores que no poseen camiones y cubren la ruta de Jarabacoa a Santiago y
poblaciones aledaias y de Constanza a Santo Domingo. El transporte de los productos forestales

1T
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es un elemento clave €n el proceso de aprovechamiento forestal y que se refleja directamente en
los costos de produccion.

Industriales

Los industriales son actores que cumplen con el papel de realizar el procesamiento de
transformacion primaria de la madera o aserrio. Existen en |a cuenca 12 pequeias industrias: 6
aserraderos del tipo portatil con sierra de cinta de 1 % pulg, de fabricacion americana, 2
aserraderos con caracteristicas semejantes al anterior, fabricados por herrero en el area de la

cuenca y cuatro del tipo sin fin fabricados en talleres en Santiago.

De estos equipos, solo 5 sé encontraron en operacion al momento de realizacion de este trabajo.
El resto estuvo sin operacion por diferentes razones asociadas al efecto de inercia e incertidumbre

creado por la paralizacion del sector en agosto del 20001.

Comercializadores

La madera criolla producida en la cuenca se comercializa principalmente a través de pequeiios
negocios y empresas comercializadoras, las cuales sé encuentran ubicadas fuera del area de
cuenca. La mayoria de ellas, compra materia prima (trozas) a los propietarios de bosques, la
procesa en sierras del tipo sin fin y la comercializa. Se identificaron 9 negocios o puestos
comercializadores de madera criolla, ubicados en Santiago, Licey, Villa Gonzélez y Moca. Hay que
destacar que algunos de los productores también comercializan la madera en Santo Domingo y

Santiago en fereterias en una minima proporcion.

Por otra parte, la mayoria de las pequefas industrias ubicadas dentro de la cuenca, comercializan
directamente en la region, una parte de la madera producida. Se estima que solo el 30 % de la
madera aserrada en la region, es comercializada en el area de la cuenca.

Usuarios

Se refieren a los clientes y consumidores de l0s productos forestales producidos en la cuenca. Los
usuarios son un gran nimero de personas Yy empresas principalmente fuera de la cuenca,
destacandose los usuarios en la region del Cibao, Santo Domingo y con menor intensidad, dentro
del area de la cuenca. Dentro de los principales usuarios que demandan productos forestales de
madera criolla estan: El sector de la construccion principalmente las empresas de encofrados, los
productores pequefios de pollo y cerdo del sector agricola, el sector turistico y los fabricantes de
muebles tipicos y constructores de cuadros de colchones del sector artesanal.

El consultor no pudo identificar la figura del intermediafio como un actor visible en el momento de
realizacion de la consultoria, posiblemente debido a la poca actividad forestal en el area de la
consultoria; sin embargo, en la region de San José de las Matas se conoce de su incidencia y
panicipacién en el proceso de comercializacion de l0s productos forestales.

Los intermediarios en la region de San José de las Matas toman contactos con los duefios de
plantaciones, compran el bosque en pie, realizan la gestion del permiso a través de un técnico
forestal consultor, y comercializan la madera principalmente con los talleres fabricantes de

colchones y/o comercializadores de madera en general.

5.1.1.2 Actores secundarios

se refiere a las organizaciones gubernamentales, privadas o tipo ONGs que dan servicios 0
inciden de alguna manera en el proceso de comercializacion y mercadeo de los productos
forestales, a través de su influencia y contribucion en la definicién de politicas y regulaciones del
sector, promocion de la actividad forestal productiva, con financiamientos entre otras.

10
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Las actores Secundarios identificados fueron: La Subgerencia Forestal de la Subsecretaria de
Recursos Forestales, El Proyecto de Manejo de la Cuenca Alta del Rio Yaque del Norte
(PROCARYN), Plan Cordillera, Junta Yaque y Camara Forestal Dominicana (CAFORDOM). En la
FIGURA 5-2 y 5-3 se presentan los actores secundarios y su nivel de influencia en el mercado de

la madera.

Subgerencia Forestal

Es la oficina gubernamental representante local de la Subsecretaria de Recursos Forestales,
responsable para la definicion y aplicaciéon y seguimiento de reglas y normas forestales vigentes
que tienen que ver con la canalizacién de autorizaciones de planes de manejo, transporte y
movilizacién de madera entre otras. Tiene sede en Jarabacoa y Constanza y su oficina principal

esta en Santo Domingo.
Proyecto de Manejo de la Cuenca Alta del Rio Yaque del Norte (PROCARYN)

Organizacién mixta descentralizada que coordina acciones de manejo de los recursos naturales
con énfasis en manejo de bosques, reforestacion, agroforesteria y agropecuaria. PROCARYN,
promueve y asiste los pequefios y medianos productores forestales en la elaboracién de planes de
manejo, plantaciones forestales y administracion de recursos forestales en general, dentro del
ambito de la cuenca alta del Yaque (CAY).

PROCARYN es una entidad de reciente formacién y ha creado gran expectativa en relacion a su
impacto en el area de manejo de los bosques en la region

Plan Cordillera

Es una ONG establecida en Jarabacoa desde el 1986 que promueve el manejo racional y la
conservacion de los recursos naturales en el area de montafia de Jarabacoa. Su asistencia esta
enfocada principalmente a los pequefios productores. Dentro de sus programas se destacan la
promocion de la reforestacion, produccién de plantas, aprovechamiento forestal y la industria de la

madera. Adicionalmente contribuye con la promocion de actividades alternativas de produccion
agroforestales tales como: |a apicultura, granjas avicolas, crianza de caprinos entre otros.

Junta Yaque

Organizacién campesina de segundo nivel que surgi6 en la region como fruto del interés de varias
organizaciones de participar activamente en los programas de manejo y conservacion de la
Cuenca Alta del Rio Yaque del Norte. La Junta Yaque promueve actividades de acciones de
manejo racional y sostenible de los recursos naturales. Dentro de sus actividades se encuentran la

_promocién de agricultura sostenible en laderas, la reforestacion y coordina acciones de
industrializacion de madera con algunas dé sus asociaciones afiliadas en la regién de Manabao.

Camara Forestal Dominicana (CAFORDOM)

Organizacion privada de reciente formacion que agrupa a los productores de bosques, industriales,
profesionales forestales y comercializadores de madera entre otros, tiene como fin el fomento y
manejo racional de los recursos naturales, promover la competitividad y defender sus asociados.
La Camara Forestal cuenta con una delegacion en Jarabacoa y gran parte de los productores de
bosques activos en el manejo forestal e industrias forman parte de ella.




20

FIGURA 5-2 ACTORES SECUNDARIOS. REPRESENTACI()N DE SU PARTICIPACION
EN EL PROCESO DE MERCADEO Y SU INFLUENCIA.

FIGURA 5-3 NIVEL DE INFLUENCIA DE

EN LA CUENCA

ACTORES SECUNDARIOS

ACTORES SECUNDARIOS EN EL MERCADO

NIVEL DE INFLUENCIA

Subgerencia Forestal
Ccamara Forestal, carorbom)
PROCARYN

Plan Cordillera (PC)

Junta Yaque (JY)
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5 1.2 SONDEO DE LA DEMANDA
5.1.2.1 Madera importada

Consumo Nacional

Segn las estadisticas sobre importaciones de madera de pino para el perlodo 1990 hasta 2001,
en la Republica Dominicana s€ import6 alrededor dé 170 millones de pie tablares de madera de
pino Americano y Chilena de diferentes dimensiones. Esto equivale a 400 mil m3 por afo; un
incremento del 160 % de |a demanda, comparado con las importaciones hecha en el afio 1987 que
fue de 250,000 m3. esto significa un incremento anual del 11.4 % por afo en los ultimos 14 afos.

Consumo en la Cuenca

Un sondeo de la demanda de madera importada realizado en el municipio de Jarabacoa con 5
ferreterias de la poblacion se estim6 un consumo de madera importada en la cuenca de 1,000,000
de pie tablares de madera Americana y Chilena aserrada; equivalente a 2364 m3 de madera
aserrada apenas el 0.59 de las importaciones totales 0 la demanda nacional.

5.1.2.2 Madera criolla

Los Segmentos del mercado

El mercado natural para los productos forestales de la CAY es el mercado del Cibao Central,
comprendiendo la regién de Santiago, Moca, la Vega, Bonao, San Francisco de Macoris y Puerto
Plata. Sin embargo, algunas de las industrias de la cuenca tienen contratos de abastecimiento con
comercializadores en Santo Domingo y algunos poblados del este del pais. Esto nos lleva a
concluir que no hay limitacion geografica para el mercadeo de los productos y que la madera criolla
es demandada por Sus caracteristicas especiales. Este razonamiento justifico la necesidad de
tomar en cuenta, por lo menos, la region del Cibao para estudiar la demanda de la madera.

Los sectores principales en l1a demanda de los productos forestales de produccién nacional son: el
sector de la construccion, el sector agricola, el sector de artesania y el sector turistico.

para conocer la dindmica interna de la demanda de productos, fueron entrevistadas algunas
empresas y actores importantes dentro de cada segmento. El objetivo de las entrevistas fue
conocer las tendencias actuales y las opiniones de los consumidores mas destacados en el
mercado de la madera criolla. No fue posible obtener datos estadisticos de volumenes de
consumo, sin embargo, se espera llegar a una cifra aproximada en otro capitulo del trabajo, a

través del estudio del comportamiento de los comercializadores.

El sector de la construccion

En el sector de la construccién intervienen las empresas constructoras, carpinteros, ebanistas y
empresas de encofrados como demandantes principales de madera aserrada y redonda en
general.

Dentro de los sectores mencionados, el de los encofrados es el sector que mayor demanda tiene
en el mercado de productos forestales. Existen en el Cibao varias empresas de encofrados que
usan los productos forestales criollos, pero no se conoce el volumen real de la demanda de este
sector. Dentro de las empresas de encofrados mas conocidas estan: Carlos Marte encofrados, Leo
Urefia encofrados, Encofrado Osorio, Encofrado Rodriguez entre otros.

Los productos usados por las empresas de encofrados son:

Madera aserrada: 2X 4, 1X 4, 1X10 de diferentes largos
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Madera redonda: Varas de 24 pies en adelante hasta 30 pies
Postes de 8, 10 y 14 pies (tratados y sin tratar)

El tipo de trabajo que se realiza con el encofrado permite que la madera se vaya reciclando a
medida que se rompe 0 sé desgasta. Por ejemplo, las varas a través del tiempo se convierten en
postes 0 puntales, y asi estos son usados con otras longitudes para cumplir diferentes funciones.

Los entrevistados destacaron las caracteristicas excelentes de resistencia y durabilidad de la
madera de pino criollo aserrada (Pinus occidentalis), sin embargo, comentaron que limitaban su
uso debido a las debilidades que presenta la madera criolla disponible en el mercado:

« No hay grandes volimenes disponibles en el mercado cuando se requiere.

. No existe control de calidad, las dimensiones son inexactas, con hongos, dafos y
perforaciones por insectos, secciones podridas entre otros.

e No existe criterio ni exactitud en el despuntado por lo que las longitudes son
inexactas.

e Falta secado adecuado, por lo qué la madera se tuerce y se raja en ocasiones.

No obstante a estas limitaciones, los entrevistados usan alrededor del 20 % de la madera
aserrada consumida en sus obras. Ademds de las caracteristicas naturales de resistencia del pino
criollo, unos de los atractivos para el uso de este tipo de madera son los bajos precios con relacion
a la madera importada.

Un aspecto que quedd claro en las entrevistas con las personas seleccionadas es que tienen
preferencia por la madera de pino para los encofrados. Han usado Acacia mangium y Eucaliptus,
pero han descontinuado su uso debido a la baja resistencia de la primera y a las rajaduras
frecuentes de la segunda. Un aspecto destacado en las entrevistas fue relacionada al Pinus
caribaea, el cual resulta muy liviano'y estralla (rompe) con facilidad.

Cuando se les pregunté a los entrevistados sobre la opcién de cambio de a madera por acero para
uso en encofrados su reaccion fue la siguiente:

. Prefiero la madera porque se adapta a todos los espacios, se ajusta y es flexible cuando se
requiere.

- La madera es mas manejable

_ Lamanode obray el transporte para el acero es e"specializada y mas cara.

. La madera garantiza mayor estabilidad a las estructuras

_ Lainversion inicial para el acero es muy altoy el manejo posterior es mas costoso.

Las empresas constructoras que usan madera integrada en las construcciones usan
principalmente madera importada, dadas las limitaciones de calidad y secado de la madera criolla.

El sector de la agricultura

El sector agricola es uno de los nichos naturales del mercado de la madera crolla. Este sector lo
integran: la Industria avicola, la industria porcina y los tabacaleros.

Al principio de la segunda mitad de la década de los noventas, el sector agricola fue unos de 10S
sectores que tuvo mayor demanda de madera criolla, sin embargo en los ultimos 3 anos la

An
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demanda se ha visto afectada por situaciones diferentes, bajando notablemente la demanda de

productos.

El fendomeno ocurrido con la caida del sector tabacalero en los glitimos afios ha provocado el
desplome de la demanda de varas, postes y horcones para este segm'en'go Qel mercado. La
actividad de construccion para ranchos de tabaco por el momento €s msngqnﬁcante, pues se
estima que los niveles de produccion al momento son de un 20 % con relacion a ,Ios anos de
produccion normales. Con estos niveles de produccion, no se requiere la construccion de nuevos
ranchos pues existen miles de ranchos sin uso en la actualidad. No se vislumbra un repunte en la

produccion de tabaco en un futuro cercano.

Durante los primeros 8 afos de la década pasada los sectores avicola y porcicola fueron los
sectores mas estables en la demanda de productos forestales criollos, sin embargo, en los ultimos
afios estos han reducido su demanda de forma progresiva.

Unas de las razones para la reduccion de la demanda de la madera en la avicultura y pocicultura
ha sido provocada por la desaparicion de los pequefios productores y por el proceso
modernizacion de las granjas de 10s medianos y grandes productores, las cuales se basan en
tecnologias y disefios importados, los que incluyen todo el paquete desarrollado en base al acero.

Las razones que exponen los productores para cambiar de madera a acero son las siguientes:
- El acero ofrece mayor seguridad de la inversion.

. Los financiadores (Bancos) prefieren la estructura con acero

- Mejor terminacion de las estructuras y mayor representacion. (falta de tecnologia adecuada
para construir con madera)

- Mas seguridad en caso de huracanes
- Existen empresas constructoras eficientes en la construccion y entrega rapida de las obras

Otros factores que han influenciado en la pérdida del mercado en estos sectores productivos son:
La falta de control de calidad de la madera, el efecto negativo de la comercializacion de la madera
seca y en mal estado aprovechada de los desmontes causados por el Huracan Georges.

Por otra parte los productores aducen que el acero es mas econémico que la madera, sin
embargo, también estan conscientes de que la vida dtil de la madera es significativamente mayor.
Por ejemplo, se estima que la vida atil del acero tratado en granjas es de 15 afnos, en cambio en
madera tratada es de 25 afios; en el caso del acero sin tratar la vida atil es de 5 afos y la madera
sin tratar 10 afios. Esto se debe a que el uso de productos quimicos en las granjas deteriora con
facilidad los metales. Esta es una ventaja comparativa que puede ser usada para la recuperacion
del mercado cuando exista una organizacion que se dedique a promover el uso de la madera.

No obstante a esta situacion, se mantiene una demanda principalmente en los pequeiios y
medianos productores para la reparacion y habilitacién de naves para pollo, cerdos y ranchos para
el secado del tabaco en menor proporcién. Los productos forestales usados han sido basicamente
madera redonda delgada y madera aserrada. En madera redonda la demanda ha sido de postes
de 6 y 8 pies, horcones de 14 y 16 pies y varas de 18 a 24 pies de largo. En madera aserrada las
dimensiones demandadas son: 2 x3,2X 4,1x3y 1x 4 de 8,10,14 y 16 pies de longitud.

El sector artesanal

Como resultado del aprovechamiento de los bosques a mediado del siglo pasado, quedd en

algunas regiones del pais una cultura de produccion de muebles tipicos dominicanos, calificados
como los muebles del pobre. No se dispone de estadisticas actualizadas de la cantidad de talleres
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que aun contindan con la actividad y su nivel de consumo. Sin embargo, para el 1991, Octavio
Lopez en Plan Sierra, estimé en un total de 152 talleres distribuidos en la region de San José de
las Matas, Moncién, Santiago Rodriguez, Mao y Villa Trina. El consumo estimado para esta fecha
fue de 2,040 m3 de madera aserrada. Esta industria ha sido golpeada en los Gltimos afnos por la
competencia de productos plasticos derivados del petroleo. Este feném_e:no ha provocado que
algunas de estas pequeiias industrias cambien la orientacion de la produccion.

Existe un sector de fabricantes de muebles mas formal en la regién, los cuales usan principalmente
la madera importada (90 %), el 10 % corresponde a madera criolla de pino, roble y caoba. La baja
utilizacién de materia pima criolla se debe primeramente a qué no existe una oferta de calidad que
compita con la madera importada (con dimensiones exactas y con secado adecuado), Falta de
claridad en la aplicacion de las leyes forestales (tener madera criolla puede conllevar a un riesgo

de caer preso)

Por otro lado, existen los artesanos que fabrican cuadros de colchones en la region del cibao
central. Se estima en 25 fabricas pequefias en toda la region del Cibao que fabrican 4 tipos de
cuadros con diferentes especificaciones de dimensiones y con dos tipos de calidades: Corriente y
Primium. Los precios que se pagan, varian con el tamafio del cuadro y la calidad. La fabricacion de
los cuadros Primium requieren mejor calidad de terminacién y mejor calidad de la materia prima,
por lo menos la madera debe ser seca y sin nudos.

Por la naturaleza del tipo de construccion y uso de los productos fabricados, se requiere que la
madera tenga suficiente resistencia y con el minimo de nudos y se usa normaimente bruta sin
necesidad de cepillado. La madera es normalmente aserrada con sierras tipo sin fin, la cual
produce segun la clasificacién de este estudio, una madera de tercera calidad, basicamente por la
irregularidad en las dimensiones.

Las longitudes de las trozas mayormente usadas son de 5, 6, 7 pie, pudiendo procesar longitudes
de hasta 14 pie. Esta industria se acomoda muy bien con el uso de trozas de segunda calidad, con
defectos de torceduras y con pequeiias longitudes.

Se estima que el 80 % de la madera que sé usa actualmente es de Pinus occidentalis, un 17 %
corresponde a madera de Pinus caribaea, Acacia Mangium y Eucaliptus y el 3 % de madera
importada. Los volumenes procesados por este sector industrial proceden principaimente de San
José de las Matas, Jarabacoa, Bonao y Puerto Plata.

La produccion de cuadro de colchones estimada en este sector es de 271,200 cuadros de
colchones por afio con un consumo de 11 pie tablares por unidad para un consumo anual de
2,983,200 equivalente a 7052 m3 de madera sélida y a 23,506 m3 de madera en pie.

El costo de produccién del cuadro mas pequeio corriehte es de RD$ 100.26, si se consideran los
costos normales de la madera criolla de segunda, el precio de venta es RD$ 90.00.

Se estima que el 60 % de la madera consumida en esta industria es clandestina y es comprada a
precios mas bajo puesta en el taller.

Las principales fabricas de colchones que sustentan esta industria con la demanda de productos
son: MAPRICA, La Reyna, La Res, Galaxia, La Fama, Colchones Yaque entre otras.

El sector turistico

Hay que destacar el sector turistico como uno de los segmentos del mercado que ha crecido en los
altimos afos. El sector turistico demanda madera aserrada, la cual en su mayoria es adquirida
importada en ferreterias en las diferentes regiones; Y, madera redonda tales como horcones,
varas, enlates y postes especiales de grandes dimensiones; las cuales usan para la construccion
de kioscos, enramadas y otras construcciones de madera combinadas con estructuras de concreto.
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mercializacion claros con este sector y |a demanda de los productos no
s definidos (comercializadores); sino que llega a
n perjuicio del productor y

No existen canales de co
llega a los productores 2 través de los canale
través de intermediarios, qué nomalmente especulan con los precios, €
de los usuarios de los productos.

No se dispone de informacion estadistica de 10S volamenes de demanda de este sector

51.3 PRODUCTOS FORESTALES

Como resultado de las visitas ¥ entrevistas realizadas por el consultor a los productores,
comercializadores, industriales y proyectos de la cuenca y fuera de la cuenca se ha realizado una
recopilacion de la informacion sobre los tipos de productos forestales mas comunmente
comercializables 0 con potencial de ser comercializados, como una primera opcién para iniciar un

proceso de informacion y educacion a los productores en la CAY.

En este capitulo sé definiran los criterios, caracteristicas ¥y especiﬂcaqione§ para los productos de
produccion primaria (madera en rollo) y de primer proceso de industrializacion (aserrio)

5.1.3.1 Productos primarios del bosque.

Se incluyen l0s siguientes:

a) trozasde aserrio
b) postes con dimensiones especiales

c) varasy postes
d) produccion de semillas
e) otros productos tales como tocones Y corazon de pino para postes

Un flujograma mostrando esta clasificacion se puede observar en la FIGURA 5-4 de la pagina

siguiente.

Los criterios, especificaciones técnicas y caracteristicas generales de los productos primarios se

presentan en el ANEXO 2.

En la FIGURA 5-5 se presenta de forma gréfica las dimensiones y caracteristicas para cada uno

de los productos comercializables en forma redonda.
5.1.3.2 Productos de procesos industriales de transformacion primaria (madera
aserrada)

Como resultado del aserrio de la madera se obtienen los siguientes productos comercializables:

Fajas o fajillas, tablas, tablas de entingle, tablones 0 vigas, cuartones 0 listones, madera cuadrada

(timber), costaneras, cachazos 'y ripios.

En el QUADRO 51 a continuacion sé presentan 10S productos mencionados arriba con las
dimensiones mas demandadas en el mercado. De igual modo la FIGURA 5-6 muestra las
especificaciones de dimensiones de los productos procedentes del aserrio de la madera.

Los detalles especificos y las caracteristicas para cada producto resultado del aserrio de la madera

se presentan en el ANEXO # 3

AE




26

CUADRO 5-1 PRODUCTOS DEL ASERRIO-DIMENSIONES COMERCIALIZABLES

DENOMINACION DIMENSIONES

ESPESOR (pulgs) ANCHO (pulgs) LARGO (pies L)
FAJAS O FAJILLAS 3-4 8-10-12-14-16
TABLAS : 1 6-8-10-12 8-10-12-14-16
TABLAS DE ENTINGLE - %- % 6-8 : 8-10-12-14-16
CUARTONES 2 34 ‘ 8-10-12-14-16
TABLONES O VIGAS 2 6-8-10 12-14-16
TIMBER o |3-46-8-10 3-4-6-8-10 8-10-12-14-16
COSTANERA DE PRIMERA | 1- % Variable > 8 hasta 16
CACHAZOS -5\"f’f¥‘- S| W2% Variable < 8 Variable < 10
RlPiOS SRR 1 2 Variable hasta 16

Fuente: Recopilacion del consultor, José de Moya

Basado en las caracteristicas y dimensiones de los productos que aparecen en la tabla anterior se
ha preparado la FIGURA 5-6, la cual ilustra de manera mas pedagégica los productos de

referencia.

FIGURA 5-4 FLUJO DE MATERIA PRIMA Y PRODUCTOS DEL BOSQUE
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MADERA EN ROLLO. PRODUCTOS COMERCIALIZABLES (Dimenciones)
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FIGURA 5-6 MADERA ASERRADA . PRODUCTOS COMERCIALIZABLES (Dimensiones)
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5.1.4 COMERCIALIZACION DE LA MADERA

5.1.4.1 Antecedentes

E| trabajo enfoca basicamente los aspectos relacionados a la comercializacion de madera
producida localmente tanto en bosques naturales con planes de manejo como éen plantaciones

artificiales.

El negocio de la madera no es nada nuevo en el area de la cuenca del Yaque y en el pais, pues
en esta cuenca, como en otras areas montafiosas de la Republica Dominicana, existieron a
mediado del siglo pasado empresas y aserraderos que utilizaron los bosques y lo comercializaron
a nivel nacional, incluso exportaron al exterior. Sin embargo esta tarea, que casi dio inicio a una
nueva cultura, fue exclusiva de unas pocas familias en la Republica Dominicana y aunque algunas
familias comunes mantenian sus posesiones de terrenos en areas de bosques y “vendian sus
pinos” a los propietarios de aserraderos, el precio era impuesto por los compradores de madera.
Por lo tanto, el proceso de comercializacion no fue un proceso abierto, que permitié un aprendizaje
y formacion cultural entre los productores de la region, mas bien el sistema imperante en la época
solo les permitia actuar como espectadores en el proceso y ocasionalmente como obreros de las

empresas.

De lo anterior se deduce, que aunque el bosque existio y existe desde hace mucho tiempo en el
pais, el aprovechamiento forestal y las actividades de procesamiento y comercializacion, las cuales
requieren un manejo técnico y empresarial, no fueron de dominio comun, por lo que no existe un
conocimiento generalizado en la region.

El aprovechamiento, industrializacion y comercializacion de la madera en la cuenca es reciente.
Hace s6lo 5 afios que se iniciaron los aprovechamientos forestales a través de planes de manejo y
este no ha sido acompafado adecuadamente con informacion y capacitacion forestal. Por eso,
algunos productores estan débiles en algunos aspectos, principalmente los relacionados a la
comercializacion de sus productos. PROCARYN en su corto tiempo de operacion ha iniciado un
proceso de informacién abierto con los productores.

5.1.4.2 Volimenes producidos

Como ya se ha dicho en el 3.6.2, en la CAY se produjeron 2322 m3 durante el 2001, lo que
equivale a 580 m3 de madera aserrada. Esto significa el 10.84 % de la produccion nacional del
2001. Ver GRAFICO 5-1 a continuacion.

!
Del total aprovechado en la CAY, 1100 m3 corresponde a trozas aserrables, de estas, el 69 % (760
m3 fue procesada por 4 pequenas industrias dentro del area de cuenca las cuales procesaron la

madera producida en sus fincas y compraron a otros productores que no disponen de industrias.

En relacién a madera delgada: postes, horcones, puntales, varas y enlates; se comercializaron
alrededor de 683 m3. de este volumen, 298 corresponde a madera de plantaciones y 385 a
madera delgada del bosque natural. Esto podria resultar en aproximadamente 1400 docenas de
varas y postes.

Del 15 al 20 % del volumen total de la madera producida en la cuenca corresponde a lefia y otros
desperdicios de madera con defectos que se quedan en el bosque por su bajo valor comercial.

Otro producto especial consumido solo por una empresa son los tocones viejos de pino, los que

son utilizados para la obtencién de trementina y alquitran a través de la destilacion de la parte
resinosa. Se estima un volumen anual consumido de 2430 m3 de troncos de pino.

lalel
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GRAFICA 5-1 VOLUMENES DE MADERA EN ROLLO ‘
APROVECHADOS EN 2001 : ‘

L
ng

LA SIERRA RESTAURACION CUENCA YAQUE
Area de produccion

OB. Natural B Plantaciones

Fuente: Recopilacion del consultor, José de Moya
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5.1.4.3 Canales de comercializacion

La comercializacion de la madera criolla se ha definido a través de las propias industrias que la
procesan y a través de negocios y empresas comercializadoras que S€ han especializado en la

venta de productos criollos.

Muy pocas ferreterias intervienen en el proceso de comercializacion. Algunas de ellas lo han
intentado y han salido debido a la falta de control de calidad de los productos, y evitando
exponerse a cuestionamientos y molestias por parte de los controladores de las infracciones
forestales en busca de madera ilegal.

La figura del intermediario existio al inicio de los aprovechamientos entre 1997 y 2000. Mantuvo su
vigencia con la abundancia de productos resultante de la madera caida del Cicléon Georges. Los
intermediarios tienden a desaparecer a medida que aumenta el conocimiento de los productores

sobre las opciones de mercado para Sus productos.

El 69 % del volumen producido de madera en rollo en la CAY durante el afio 2001 equivalente a
760 m3, fue aserrada en 4 industrias dentro del area de la cuenca produciendo alrededor de 449

m3 de madera aserrada equivalente a 190,000 pies tablares.

Segln entrevistas realizadas a los propietarios de las industrias en funcionamiento dentro del area
de la cuenca, el destino final de la madera aserrada es variable. En uno de los casos, la industria
del Sr. Placido Pifia en Tireo, Constanza, el 95 % de la produccion se vendio fuera de la zona, a
una ferreteria en Santo Domingo, pues tenia toda la produccion contratada, solo comercializd los
sub-productos del aserrio y alrededor del 5 % de la madera de primera calidad.

La industria del Sr. Didier Echavarria ubicada en Estancita, Jarabacoa comercializé en 50 % de la
madera producida con distintos compradores én Azua, Higuey, La vega y Santiago de los
Caballeros, el restante 50 % fue vendido en el mercado local de Jarabacoa.

La industria de Ariel Abreu comercializo el 80 % de la madera de mayores longitudes con clientes
fuera de la cuenca principalmente en Santiago y el 20 % en el mercado local. Sin embargo, para el
caso de madera corta ( de 6-8 pies) las cifras se invirtieron: el 20 % se comercializé fuera de la

cuenca y el 80 % en el mercado local.

~an
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En relacién al mercado de trozas para aserrio, 10s productores que N0 poseen industrias la venden
directamente en el mercado local, a las industrias en Jarabacoay a industrias y comercializadores

en la region de Santiago y San Francisco de Macoris.

Las varas y postes sé comercializan tanto de forma directa con 10s grandes usuarios, como a
través de l0s comercializadores establecidos en la region.

5.1.4.4 Comercializadores.

ercializacion de madera criolla se realiza normalmente a través de

Como ya se ha dicho, la com  realiza
la comercializacion de productos forestales

negocios y empresas que se han especializado en
criollos a través del tiempo.

En el CUADRO 5-2 a continuacion, se presentan las empresas comercializadoras de madera
criolla, su ubicacion, asi como los volimenes comercializados durante el afio 2001. En la tabla se
incluye ademas los voldmenes comercializados por el Plan Sierra correspondientes al area de la

Sierra.

CUADRO 5-2 EMPRESAS COMERCIALIZADORAS Y VOLUMNES
COMERCIALIZADOS DURANTE EL 2001PARA EL AREA DEL CIBAO CENTRAL

NOMBRE EMPRESA DIRECCION VOLUMEN COMERCIALIZADO
VARAS Y POSTES MADERA ASERRADA
Docenas M3 P.T. M3
BOSQUESA SA KM 5 %, Stgo. Licey 2500 1250 145,000 342.78
R&M La Canela 1500 750 72,000 170.21
MADERAS ESTEVEZ |KM 7 % Stgo. Licey 800 400 110,000 260.04
MADERAS DEL|KM 2, San Fco. 200 100 120,000 283.68
NORDESTE Tenares
Puesto de madera Entrada Moca, San|450 225 72,000 170.21
Etancia Nueva Victor
Puesto Cosme Entrada la Presa de|180 90 30,000 70.92
Taveras
Otros Varios (moca, Villa|600 300 60,000 142
Gonzalez)
TOTALES 6,230 3115 609,000 1,439.82
PLAN SIERRA San José de las 4000 2000 780,000 1,843.97
Matae
TOTAL REGION 10,230 5115 1,389,000 |23,203.82

Fuente: recopilacion directa del consultor, José de Moya

Para ilustrar los datos estadisticos de la tabla anterior, se presentan en la pagina siguiente las
GRAFICAS 5-2 y 5-3 donde se presenta de forma gréfica la participacién de las empresas en la
comercializacién de madera aserrada y de postes y varas respectivamente, para el area del Cibao
central, considerada para el estudio como de influencia del proyecto, (las gréaficas no muestran la

influencia del Plan Sierra)

an




GRAFICA 5-2 COMERCIALIZACION DE MADERA ASERRADA AREA DE INFLUENCIA DEL
PROYECTO

MADERA ASERRADA ( X MIL)

EMPRESAS COMERCIALIZADORAS

Fuente: Recopilacion del consultor, José de Moya

GRAFICA 5-3 COMERCIALIZACION DE VARAS AREA DE INFLUENCIA DEL PROYECTO

31

EMPRESAS COMERCIALIZADORAS

Fuente: Recopilacion del consultor, José de Moya
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5.1.4.5 Modalidad de venta

La madera en rollo que sé comercializé en la cuenca sé vendié principalmente al lado del camino,
lo que implico que el comprador corrid con los costos de carga y transporte. El pago de los
impuestos cobrados por la Subsecretaria de Recursos Forestales, es también asumido
frecuentemente por 10s compradores, sin embargo, existe la modalidad en la que el pago de los
impuestos es pagado por el productor, lo que afecta directamente €l precio final pagado.

5.1.4.6 Sistema de cubicaciéon

La unidad de medida usada para la cubicacion de la madera en Su comercializacion es el pie
tablar, conocido internacionalmente como Pie Maderero.

usado es el que tradicionalmente se ha aplicado en el pais y consiste en
fina de la troza, menos un factor de descuento al cuadrado
itado es el volumen de la troza en

El sistema de cubicacion
multiplicar el didmetro en |a punta mas
x el largo de la troza medido en pie, dividido entre 12. El resu

pies tablares.

La férmula seria como sigue:

(Dm- Fd)2x L

V—
12

Donde:
\ = Volumen en pie tablares
Dm = didmetro menor (pulgs)
Fd = Factor de descuento (pulgs)
L = Largo
12 = constante

El factor de descuento es un factor para corregir el defecto de forma de la troza y la regla usada es
COMO Sigue:

Para trozas con didmetros < de 12¢, Fd=2"
“ “ “ > de 12 hasta 18 “,Fd= 3°
$ s " > de 18" Fd=4-5°

ver ilustracion.

Dm= Diametro menor

K

|

<« D. mayor

L= largo en pie

Se recomienda desarrollar una modalidad de medicion mas justa y que esté basado en el volumen
total de la troza, aun se apliquen porcentajes de descuentos por defectos segun normas

An
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internacionales vigentes. Este podria ser un papel de |2 Camara Forestal Dominicana, organizacion
privada que agrupa ambos sectores: productoresy comercializadores.
ia de Recursos Forestales elabor6 una tabla de cubicacion para la

En esta direccion, la Subsecretar :
oductores Yy comercializadores como instrumento en el proceso de

madera en rollo, |a cual sirve a pr liz r .
mercadeo de |a madera en rollo. El consultor no realizd comparaciones entre ambos sistemas de

cubicacion. Latablade referencia se presenta en el ANEXO # 4.

5.1.4.7 Los precios de la madera

ue inicio6 la comercializacion de productos forestales de los

bosques naturales en la Republica Dominicana fue el Plan Sierra en el 1983, y tom6 como
referencia dos factores para la fijacion de los precios de la madera aserrada: el precio de venta al
publico de la madera importada en Santiago de l0s Caballeros y 1a distancia de la industria al

centro de mayor consumo (Santiago).

La primera organizacic’)n en el pais q

que la madera criolla tiene condiciones de calidad similares a la
importada y 1a regla que s€ uso fue, que los precios de venta de la madera aserrada en la industria

de Celestina (en esé entonces) era una relacion de los precios de la madera importada en el
mercado en Santiago, menos los costos del transporte, desde la industria hasta Santiago, menos

un factor (%) de descuento de incentivo para el consumo de la madera criolla.

Con estos criterios se asume

a los precios del mercado, el Plan Sierra aplica otros criterios de

Adicionalmente a esta regla par
descuentos para incentivar a que los artesanos de 1a region consuman la madera criolla y asi
aminorar €l contrabando en la region. Ver lista de precios de |a madera en Plan Sierra en ANEXO

#5

En la practica, l0s precios para |a comercializacién de |a madera se fijan 0 s€ regulan de acuerdo a
la oferta y la demanda; pero en general sé mantienen por debajo de los precios |a madera
importada, ¥ cuando el comprador va a los sitios de produccion (industrias) los precios incluyen el
factor de descuento por concepto del transporte al lugar de comercializacion y distribucion.

Se tiene la impresion de que el publico en general reconoce las cualidades excepcionales de la
madera criolla de Pinus occidentalis, pn'ncipalmente sus caracteristicas de resistencia y
durabilidad, y existe un sector de la construccién en el pais que prefiere estos productos. Sin
embargo la industria forestal de nuestro pais €s incipiente y no esta preparada aln para ofrecer un
producto con las caracteristicas de la madera importada. Nos referimos al secado, a la exactitud de

las dimensiones entre otras.

Esta realidad limita el uso de la madera criolla s6lo d construcciones rasticas y en la agropecuaria.
El mercado de construccion que requiere terminaciones exactas, que €s el que demanda grande

volimenes de madera, no esta por el momento dentro de los usuarios de 10s productos criollos.

nsultor es que la madera criolla reine condiciones excelentes y que una veZ la

La opinion del co
industria forestal del pais introduzca las tecnologias y proporcione las caracteristicas de calidad

adecuada a la madera criolla, esta se colocara en €l mercado en una posicién muy comoda con
relacion ala madera importada.

Madera en rollo

Precios de compra al productor

Los precios a que se paga la materia prima (trozas) y l0s productos del aserrio en el area de la
cuenca, son variables entre un productory otro.
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factores: del tipo de negocio
de la madera en el momento

es, las mismas dependen de varios
de acces0)

), de 1a oferta y 1a demanda

Las fluctuaciones no son grand
cultad para el acceso Y transporte (via

acordado (pago de contado 0 @ crédito

especifico de la negociacion y del grado de difi
en de los productos forestales

ta un resum
n adquiridos Y vendidos dichos

acion se presen

En el CUADRO 5-3 a continu
los precios a que SO

clasificados como madera en rollo con

productos por los comercializadores.

CUADRO 5-3 PRECIOS DE COMPRA MADERA EN ROLLO.
—-____—-—
‘mﬁ_
-miﬂ—
-3 3 4.00
W_~_"”_
nmm-~

Potes teléfono

_
mmm-—m_
_—i-ﬂ_
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~ 38.00

m&ﬁ-
_ :
_ﬂ_
‘-___EEE_

\/aras > que 24 pies

Enlates de 12 a 18 pies _
José de Moya

Fuente: recopilacion directa del consultor,

Del CUADRO 5-3 se obtienen los siguientes precios:
nte entre RDS$ 4.5a 5.5, sin embargo nos
de madera desde RD $ 4.00 hasta RD$

Las trozas de primera S€ pagan al productor normalme
longitudes muy buenas en ambos casos,

encontramos con casos en que s€ realizaron negocios

5.75, en maderas de calidades similares, con diametros y

lo que significa diferencias de precios que sobrepasan el 30 %.

de segunda s€ encontraron precios muy similares a 10S precios de las trozas de
sn de esta distorsion podria estar

$ 4.00 a RD$ 5.50 por pie tablar.
e la demanda de este producto por parte de los artesanos queé
mas, a quienes la Subsecretaria de Recursos Forestales esta

fabrican cuadros de colchones de ca
exigiendo que |a materia prima queé procesan, proceda de planes de manejo. Se especula qué este
tipo de artesanos en ocasiones pagan altos precios, pard mezclar esta madera de procedencia

legal con maderas en rollo adquirida de forma ilegal.

Para las trozas
primera, entre RD
relacionada con el aumento d

sé de las Matas, con madera procedente de
de ya existe un mercado regular para la madera. En esta region los
n rollo (trozas) de primera son de RD$ 6.00 y para |la de segunda

Otra situacion ocurreé en otras regiones como San Jo

planes de manejo privados, don
precios de venta de l1a madera e

a RD$ 5.75.
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e la madera en

De lo anterior podemos inferir que 12 variacion desproporcionada en los precios d
también relacion directa con-

rollo en la cuenca del Yaque podria tener

Falta de informacion adecuada de los productores sobre €l mercado Y 10S precios de los

l : productos.
1
La falta de industrias locales qué procesen la madera

ntes de plantaciones o de arboles

Los productos derivados de la madera delgada procede
turales adultos, € comercializan normalmente en forma de varas con 1as

suprimidos de bosques nd

rte. El productor no trocea estos productos, salvo
| lado del camino, por docenas Y sin
alizan el troceo, |a clasificacion por

ceso l0s comercializadores sacan el mayor rendimiento

X longitudes ¥ el descortezado. En este pro
- de los productos de acuerdo @ las especiﬂcaciones de diametros Y agregan valor.
. sacando postes, horcones, puntales

s de diametros minimo y maximo, sigmﬂcaria eficiencia

mayor presen'(aci()n de los productos, esto sin
adecuado a 10S productores de la

1 Un esfuerzo del productor en el troceo de 1a madera delgada
varas de acuerdo con las especiﬁcacione i

en el aprovechamiento de la madera, ¥ darian
o de capacitacién e informacion

embargo, requiere un proces

§ { region.
esy horcones) es el precio neto

El precio de compra de los productos en rollo (trozas, yaras, post
f illa del camino y cubre el valor de la madera en

il que se pagd al productor duefio de 1a madera a or
i i rre con l0s gastos de carga de camion,

pie y los costos de aprovechamiento. El comercializador €0
estos a la Subsecretaria de Recursos Forestales (sujeto @ negociacién previa),

procesamiento ylo comercializacién y descarga del producto €n industria 0
Ver mas detalles en capitulo sobre costos

pago de impu
! transporte al sitio de
lugar de procesamiento y distribucion.

Precios de reventa (comercializacién)

stria forestal establecida en la cuenca, por industrias en

unos comercializadores de la region; no se revende en
nto en pequeﬁos aserraderos Y sin fines

los precios de

La madera en rollo adquirida por la indu

regiones aledafas a 1a cuenca y por alg

forma de troza sino mas bien s€ usa para el procesamie
sionada. Por esta razon no aparecen

ara luego comercializar la madera dimen
venta de troza, en la columna indicada en |a tabla.

1l

para el caso de los postes especiales, no se consideran los precios de compra ni de venta, pués
I < comercializacion no se realiza por el momento €n el area de 1a cuenca. Solo s consideran
| l

como una opcion a ser considerada para el futuro.

Para el caso de los horcones, puntales ¥ postes de cerca; €l precio S€ ha establecido por unidad,
dependiendo de las longitudes. Las varas S€ comercializan por docenas y por clases de longitudes,
tal como se observa en el CUADRO 5-3.

an en cambio por pie/docena, fijando un precio

En la region del Plan Sierra \as varas s€ comercializ
que se multiplica por |a longitud de |a vara. Con esta modalidad de venta s€ aprovecha mas
iente prefiere el sistema de precios fijos por clases de

eficientemente el producto, sin embargo el cl
longitudes. A lalarga €l peq‘udicado es el productor que no recibe mejor pago por la madera al lado

el camino O €N pie.

Madera aserrada

enémeno que para la madera en rollo, 10S

e la madera aserrada ocurre el mismo f
omercializador a otro,

Para el caso d
a otro para el area de la cuenca, o de un ¢

precios varian de un aserradero
cuando se considera |a region.
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Los 5 aserraderos que operan dentro de la cuenca comercializan la mayor parte de ’Ia madera con
ferreterias y comercializadores de la region, Santo Domingo Y hasta en el sur del pais y los precios
fijados guardan relacién con la calidad de la madera, las cantidades o volumenes queé se
comercializan y la forma de pago. Cuando los plazos de pago son cortos (15 dias) o cuando el
pago es de contado, normalmente los precios son diferentes a cuando los plazos son mayores (30
_45 0 60 dias). Los precios para pequefas cantidades, an sea con 1a modalidad de contado, son
ligeramente superiores como se observa en el CUADRO 5-4.

CUADRO 54 PRECIOS DE LA MADERA ASERRADA Y SUB-PRODUCTOS

PRODUCTO/CLASE UNIDAD PRECIO RD$
INDUSTRIA COMERCIALIZADOR
CUENCA ES, REGION

M. Aserrada de primera Por mayor | Pie tablar 9.5 a 10.00 12.00

M. Aserrada de primera Detalle 3 X 11.00 12.00- 12.50

M. aserrada de segunda s 6.00- 7.00 8.50

M. aserrada de sin fin L= 11.00

Madera de tercera Docena 300.00 -

Madera cuadrada

Costaneras Docenas 200.00 a 250.00 |200.00- 250.00

Cachazos Docenas 50.00 a 75.00

Ripios Docenas 30.00

Fuente: recopilacion directa del consultor, José de Moya
5.1.4.8 Forma de pago

Las transacciones de compra y venta de madera entre productores, industrias y comercializadores
se hacen de manera informal. No se realizan contratos con abogados (salvo raras excepciones).
Se hacen trato de palabra. Se fijan los precios y las condiciones de pago. Las condiciones pueden
ser de contado y a crédito.

A menudo cuando hay escasez de materia prima se suele pagar de contado, y cuando por lo
contrario, hay suficiente materia prima se conceden plazo iniciales de 15-30 dias, en ocasiones
hasta 45 dias. Se conoce de clientes que se atrasan con frecuencia en el pago, en perjuicio de los
productores.

6. LA INDUSTRIA FORESTAL
6.1 ANTECEDENTES

La industria forestal fue prohibida en la Republica Dominicana en el afio 1967, porque se entendia
que los aserraderos eran un instrumento que solo contribuia ala deforestacion de la nacion. Con
esta accién complementada con el aumento de la represion militar en las zonas pineras como
estrategia de impedir el corte de arboles para todo uso, el gobiemo de turno y los que le
sucedieron pensaron que habian corregido € impedido el progreso de la deforestacion en todo el
territorio nacional.

Después de casi 30 aiio de aplicacioén de estas medidas coercitivas, la Republica Dominicana, de
una cobertura boscosa de alrededor del 40 %, paso a tener alrededor del 20 %. La experiencia ha
sido funesta para los dominicanos, y el costo del aprendizaje muy alto.

Durante las décadas de los 70 y los 80s, soblo la antigua direccion forestal mantuvo un aserradero
operando en Bonao, y la justificacion era el procesamiento de la madera que resultaba de los
desmontes de la Falconbrige; hasta que en 1983 se instalé el primer aserradero privado en la
Celestina administrado por Plan Sierra.
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Algunas reformas introducidas en las leyes, permitieron que Ss€ ins_talaran algunas pequefas
industrias bajo la justificacion de procesamiento de madera de plantaciones; pero no fue hagta la
segunda mitad de los afios 90 y sobretodo con la urgencia presentada con Igs devas.tacaones
provocadas por el huracan Georges, cuando el gobierno y el sector privado se vieron obligados a
importar varios equipos de aserrio del tipo portatil para aprovechar la madera caida a causa de los

vientos del huracan.

Este mismo periodo coincidié con el surgimiento de alrededor de‘250' prppietarios de bosques,
quienes iniciaron el manejo de sus fincas a través de planes de manejo técnicamente formulados.

No obstante al crecimiento de la actividad forestal y |a industria organizada, su desarrollo ha sido
cadtico, pues el sub-sector ha sido tradicionalmente afectado por las interpretaciones antojadizas,
cambios en las regulaciones y ley, manejo politico, y disposiciones administrativas que han
mantenido el sector en la marginalidad, lejos de ser una opcion comercial segura.

Como consecuencia de estas acciones, la industria forestal es mal vista en el pais y es considera
ademas como mecanismo de depredacion; por lo tanto los que se involucran en la actividad como
empresa son vistos como delincuentes y/o oportunistas, no se reconocen los aportes sociales,
econdmicos y ecologicos que se derivan de ella, y su potencial para el desarrollo sostenible de los
recursos forestales del pais.

6.2 CAPACIDAD INSTALADA
6.2.1 ASERRADEROS A NIVEL NACIONAL

Existen 37 aserraderos de tamafio pequefio a mediano, la mayoria portétiles, con sierra de cinta
tipo sin fin. Estos aserraderos estan manejados por: propietarios de bosques que procesan su
madera, ONGs que dan servicios a su clientela, empresas comerciales cuya base productiva es el
aserrio de la madera y el gobierno para servicios a los proyectos estatales y clientes en general.

La capacidad de procesamiento de los aserraderos existentes en la actualidad es de alrededor de
10 millones de pies tablares por afio equivalente a 23,000 M3 de madera aserrada. Esto equivale
a alrededor de 76000 m3 de madera en pie.

6.2.2 ASERRADEROS EN EL AREA DE LA CUENCA

En el area de la cuenca existen 12 equipos de aserrio de madera incluyendo 6 pequefios
aserraderos portatiles con bancos y 6 del tipo sin fin. Se estima que tienen una capacidad de
aserrio de alrededor de 2.5 millones de pie tablares por afio equivalente a 6000 m3 de madera
aserrada. Esto representa un volumen de 20,000 m 3 de madera en pie.

Segln las cifras anteriores, en la CAY existe el 26 % de la capacidad instalada de aserrio de
madera del pais. Hay que destacar que por el momento solo funcionan 5 aserraderos en la cuenca.
El resto se encuentran fuera de Sservicios.

6.2.3 SINFINES

Este tipo de maquinarias realiza el mismo proceso que el aserradero, con la diferencia de que las
dimensiones de ancho y grosor de la madera son mas irregulares.

Los sinfines estan asociados a talleres de artesania, ebanisteria y comercializadores de madera
criolla. No existen estadisticas actualizadas en la region sobre la cantidad exacta del numero de
estas industrias en el pais.

Para el caso de la CAY, los sin fines fueron incluidos en los 12 equipos de aserrio referidos
anteriormente.
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6.3 LIMITACIONES

La industria forestal dominicana se limita a pequefios equipos de aserrio. No existe las condiciones
financieras, ni la motivacién generalizada para la introduccién de nuevas maquinarias que
contribuyan a eficientizar el aprovechamiento de la madera y a perfeccionar el manejo de los
procesos para agregar valor a la madera.

Existen dos limitaciones importantes relacionadas con el procesamiento de la madera en la
industria que es la falta de secado y inexactitud de las dimensiones.

6.3.1 EL PROBLEMA CON LAS DIMENSIONES.

Este tiene que ver con las medidas de ancho, grosor y longitudes de la madera que sale del
aserradero. El problema principal es que los cortes con la sierra no se hacen de manera regular.
Por una parte no se tiene el criterio de cargar 1/16 a cada una de las medidas (grosor) cortadas,
ocurriendo que por lo general las medidas que nominalmente son de 1 pulgada y a las cual se
debe agregar 1/16, se cortan normalmente de 1 pulg 6 de 1 menos 1/16, o de 1 menos % pulg.
Cuando la madera se seca se nota alin mas el defecto, porque tiende a rebajar. Pero lo peor es
que cuando se hacen varios cortes de un mismo grosor, los mismos casi nunca salen iguales, la
variacion es muy alta. EI mismo fenémeno ocurre con el ancho de la madera.

Por otra parte si se compara el grosor de ambos extremos, en ocasiones no miden lo mismo.
Para constatar lo antes expuesto, el consultor realizé un muestreo de medidas de grosor en 4

aserraderos dentro y fuera de la cuenca del Yaque, las cuales se ilustran en la GRAFICA 6-1 a
continuacion.

GRAFICO 6-1
COMPARATIVO GROSOR IDEAL VS. GROSOR REAL EN 4 ASERRADEROS

me IDEAL

il ASERR. BOSQUESA
ASERR. DIDIER ECHAVARRIA
| ===d——=ASERR. PLAN SIERRA
Muestra 1 Musstra 2 Muesira 3 Muestra 4 Musstra § Muestra 6 Muesira 7 Muesira 8 Muestra 9 Muestra 10 il ASERR. ANTONIO SURIEL
NUMERO DE MUESTRAS

Fuente: Consultor, José de Moya

En la grafica anterior se puede observar la relacion que guardan las diferentes medidas de grosor
tomadas, con la linea grosor ideal marcada en la grafica con el color rojo, que para este caso fue
de una pulgada

Estos problemas estan relacionados principaimente al mal uso del dispositivo del equipo que dan
las dimensiones a la madera. Lo que sucede es que los operadores de los equipos lo hacen a
pulso y no usan el programador automatico. Puede suceder también que los equipos no tengan el
programador automatico.
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Sin embargo, el problema tiene solucion, pues la mitad de los equipos que se operan en la cuenca
vienen listo para la instalacion de un programador automatico, el cual se programa a las medidas
exactas que se quiere dar ala madera.

El problema de la diferencia de medidas en cada punta de la madera esta relacionad_a ala falt'a_qe
alineacién del equipo, el cual pierde la alineacion ocasionalmentg con golpes, cgrpbm qe posicion
del equipo y desgaste de piezas. Este es un problema de mantenimiento de solucién rutinana.

\

6.3.2 EL SECADO

Los aserraderos que operan en la cuenca realizan el secado de la madera al aire, sin techo. El
secado, segun la experiencia de los propietarios de los aserraderos demora unas 4 semanas, pero
casi nunca se completa el proceso ya sea por |a demanda de los clientes o por |a necesidqd de
ingresos por parte de los propietarios de las industrias. No obstante a secar la madera, el método
no permite un secado perfecto y la madera finalmente sale con mancha azul causada por hongos,
torceduras y rajaduras que bajan significativamente la apariencia y la calidad de la madera.

6.3.3 CLASIFICACION DE LA MADERA

Dado que el proceso de produccién no es controlado rigurosamente, no se realiza tampoco una
clasificacién de la produccion por calidades, a menos qué no sean las enunciadas en este mismo
trabajo y cuyo criterio es basicamente la longitud, teniendo por ejemplo, en la madera de primera y
segunda los mismos problemas de inexactitud de las dimensiones, mancha azul causada por
hongos entre otros defectos.

En la madera que se clasifica como de tercera, entra la madera con defectos de torcedura,
rajaduras y que sobrepasa los limites permitidos con corteza.

La mancha azul causada por el hongo, aunque daiia la apariencia de la madera, no constituye un
problema serio que cause el rechazo de los usuarios, pues no dafa las propiedades fisicas de la
madera .

Los factores anteriormente discutidos, constituyen una limitacién seria de la madera criolla lo cual
la pone en desventajas en relacién a la madera importada, donde si hay un control de calidad de
las dimensiones, secado entre otras.

6.3.4 DESPUNTE

Otro problema asociado a la mala calidad de la madera es la falta de despunte de la madera
aserrada o la realizacién inadecuada del mismo. A veces el problema se arrastra desde el troceo
de la madera en el campo la cual no viene con las dimensiones de troceo adecuada (no se deja las
3 pulgadas adicionales a las medidas estandares)

La mayoria de industrias visitadas no cuentan con el equipo adecuado para realizar la practica y lo
realizan de manera muy ristica dafiando la apariencia de la madera.

6.4 PROCESAMIENTO DE TRONCOS

Existe una industria forestal, Gnica en su género en el area de la cuenca y en el pais, la cual se
dedica al procesamiento de la parte resinosa de los troncos viejos de pino. La industria ERLI
YLITALO& SUCESORES se basa en la destilacion en seco de los troncos de pino. El proceso
consiste en someter a la materia prima al calor mediante el fuego directo para obtener Alquitran y
Trementina.

Los troncos que sirven de materia prima a esta industria requieren un proceso de envejecimiento
de aproximadamente entre 4- 10 afios hasta que se pudra el 20-25 % de la parte lefiosa del
tronco.
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La materia prima que alimenta la industria corresponde a los arboles que se aprovecharon durante
los afios 67. Esto significa que la distancia de la industria a los lugares de abastecimiento es cada

vez mayor.

El volumen de troncos que usa la industria es de aproximadamente 2430 m3 por aio, y la
extraccion de los troncos se hace de forma manual.

Los propietarios de la industria indicaron que los equipos que usan se adaptan para el
procesamiento de la resina y si existiera un programa de resinacion de los ;arboles adultos unos
afios previo al corte, estarian dispuesto a negociar el procesamiento de este tipo de materia prima.

El mercado de los productos tales como la trementina, el alquitran y sus derivados es un mercado
estable y aunque los derivados del petrleo han competido y sustituido la mayor cantidad de usos
por productos sintéticos méas baratos, los niveles de produccion actuales se comercializan sin

dificultades.

La distribucién de los productos se hace desde la sede en Jarabacoa. No tienen vendedores.
Venden al detalle y algunos clientes de santo Domingo y Santiago hacen las veces de
distribuidores por su propia cuenta.

7. COSTOS DE PRODUCCION

Las informaciones sobre los costos de las actividades de aprovechamiento e industria de la
madera fueron recopiladas a través de las entrevistas realizadas con los productores de bosques e
industriales con actividades de campo en operacion.

Fue necesario sin embargo realizar algunos ajustes de elementos de los costos que se salian de la
realidad a fin disponer de informaciones confiables y validas para el area de la cuenca.

7.1 COSTOS EN EL APROVECHAMIENTO FORESTAL

Los costos de las actividades que se realizan en el aprovechamiento forestal se han calculado en
m3 cc. El calculo incluye algunas actividades que podrian considerarse como una inversion, tal
como el valor pagado para la elaboracion del plan de manejo forestal. Sin embargo, para llegar a
obtener el valor real de la madera en pie, es necesario incluir este elemento dentro del costo, ya
que en la situacion actual, el bosque tiene valor real, cuando tiene un plan de manejo aprobado.

Como se observa en el CUADRO 7-1, también se incluyen los costos de regencia forestal y
actividades de chapeo y acondicionamiento posterior de la finca luego de haber realizado el
aprovechamiento forestal.

CUADRO 7-1 COSTOS PARA EL APROVECHAMIENTO FORESTAL

Elementos del costo RD$/M3
1. Elaboracién de plan de manejo 46.00
2. Regencia 130.00
3. Chapeo y acondicionamiento de caminos y barreras 87.00
3. Corte 30.00
4. Troceo y clasificacién de trozas 26.00
4. Arrastre con bueyes 135.00
5. Transporte corto 125.00
Sub-total de costos madera rollo al lado del camino 579.00
VENTA DE LA MADERA EN ROLLO AL LADO DEL CAMINO
Madera en rollo para aserrio 60 % del volumen en pie 634.50
Madera delgada (trozas de 2da, varas, horcones) 25 % del V en pie 250.00
Total del valor por me3 884.50
VALOR DEL BOSQUE EN PIE 305.50

Fuente: Registros y recopilacién del consultor
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Como resultado del ejercicio de cdlculo hecho en |a tabla anterior, el costo para aprovechar un M3
de madera cc al lado del camino es de RD$ 579.00

Para obtener el valor de la madera en pie se procedié a descontar los costos del aprovechamiento
forestal del valor de venta de la madera, asumiendo alguno parametros de rendimientos por
productos. Para nuestro caso asumimos los siguientes parametros de rendimientos:

1 m3 de madera en pie rinde: 60 % de madera en trozas cc
25 9% de trozas 2da, varas, postes horcones

15 % lefia y desperdicios del bosque
100 %

1 m3 de madera de trozas cc rinde el 50 % en madera aserrada.

El precio de venta de la madera en rollo en pie tablares al lado del camino es de RD$ 5.00

7.2 COSTOS DE PRODUCCION EN LA INDUSTRIA

Los calculos de costos para el aserrio de trozas se realizaron tomando como base tres alternativas:
Alternativa 1- modalidad con aserradero en la finca

Alternativa 2- modalidad con aserradero cerca del poblado de Jarabacoa- materia prima a 15 km
Alternativa 3- modalidad con aserradero en el Cibao Central- 60-70 km de la materia prima

El andlisis se realizé bajo el supuesto de uso de maquinas de aserrio portatiles con banco con
rendimiento medio de aproximadamente 22,000 pie tablares durante 22 dias de operacion. A
mayor rendimiento los costos se reducen.

Los resultados del andlisis de los costos se presentan en el CUADRO 7-2. En la simulacion
presentada, los costos de la materia prima, del aserrio y la depreciacién del equipo; no varian para
ninguno de las tres alternativas. Los costos variables que dependen de la ubicacion de la industria

son: los impuestos pagados a la Subsecretaria de Recursos Forestales y el transporte a la
industria, los cuales aumentan en la medida en que la industria se aleja del bosque. Otros costos

variables son la carga y descarga, los cuales no son necesarios en la primera alternativa.
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TABLA 7-2 COSTOS DE PRODUCCION DE LA INDUSTRIA DE ASERRIO

Elementos del costo Industria en Industriaen  Industriaen
el bosque Jarabacoa Santiago
RDS/pie RDS$/pie RDS$/pie
1. MATERIA PRIMAYY TRANSPORTE
Precio de la materia prima 5,00 5.00 5.00
Impuestos a la Subsecretaria de Rec. Forestales 0.25 0.50 0.75
Transporte a la industria 0.15 ) 0.30 0.91
Carga de camion (capacidad 13.2 m3) 0.26 0.26
Descarga : © 0.09 0.09
Sub-total de costos - 5.4 6.15 7.01
2. PROCESO DE ASERRIO
mano de obra- 3 personas (operador, ayudante 0.80 0.80 0.80
y arrimador)
Combustible 0.1 0.11 0.11
Costos de sierras 0.32 0.32 0.32
Afilado 0.08 0.08 0.08
Lubricantes y filtros 0.10 0.10 0.10
Mantenimiento 0.27 0.27 0.27
Sub-total de costos directos 1.68 1.68 1.68
2. Depreciacién del equipo- a 8 afos 0.31 0.31 0.31
TOTAL COSTOS 7.39 8.14 10.68
PRECIO DE VENTA DE LA MADERA 10.00 10.5 12.00
ASERRADA DE 1era
BENEFICIOS BRUTOS 2.61 2.16 1.32
(35.70%) (26.5%) (12.35%)

Fuente: registros y recopilacion del consultor

Del analisis de las informaciones de la tabla anterior se establece qué el nivel de beneficios brutos
de la industria es menor, a medida que la industria se aleja del bosque. Esto se debe
principalmente a que la Subsecretaria de Recursos Forestales penaliza con mayor impuesto el
transporte de trozas en las vias de mayor trafico de vehiculos. En la alternativa 1 con la industria
dentro de la finca también se reducen los costos de transporte y de carga de la madera.

" La industria dentro de la finca es definitivamente el modelo més rentable, siendo el menos rentable

el de la industria fuera del area del proyecto. Si se toma el calculo frio, las ganancias brutas en la
alternativa 3 son pirricas y ni siquiera son suficientes para el pago de los impuestos al fisco; asi
como para cubrir los costos de venta 'y gastos generales de administracion. Cabe destacar que la
holgura de estos negocios se encuentra: en la recepcion de la maaera (medicion), compra deo
bosque en pie y en el aprovechamiento maximos de las lepas Y costados de la madera para
aumentar el rendimiento. De hecho los ingresos por concepto de venta de los desperdicios tales
como costaneras, cachazos y ripios, no sé incluyen como un ingreso en los calculos. Estos podrian
significar entre un 5-8 % adicional al precio de venta de la madera aserrada.

Una dificultad para la alternativa 1 es la organizacion de las operaciones, supervision,
mantenimiento del equipo y el control del inventario. Sin embargo, se conocen casos que han
logrado manejar estas variables de forma muy satisfactoria.




8. CONCLUSlONES Y RECOMENDAClONES

como resultado de del desarrollo de la consultoria s€ tienen las siguientes conclusiones Y

recomendaciones:
La cuenca Alta del Rio Yaque del Norte, CAY tiene un alto potencial para el desarrollg forestal
i6n de las areas de bosques productivos que

determinado por el potencial de produccio . 0
actualmente requieren de un manejo urgente y qué podrian producir €n corto penogm alrededor
de 20,000 m3 de madera asegurando la permanencia del bosque € incentivando a la
reforestacion de mas de 20,000 hectareas en terrenos ganaderos actualmente en proceso de

deforestaci()n.

e Las estadisticas de |a demanda de madera reportada a través de las importaciones anuales,

revelan un crecimiento sostenido del consumo de un 11.4 % anual en los Gltimos 14 afos, 'lo
que s un indicador de que no existe riesgo de mercado para 1a produccion forestal en el pais.
Mas bien habra que hacer un gran esfuerzo en programas serios de reforestacion durante 10s

proximos 20 afos, para que el pais logre cubrir la demanda a través de la produccion local.

o El sector forestal no cuenta con una ley sectorial que |0 regule de manera especifica ¥ esto
favorece acciones improvisadas de caracter administrativo 'y que no favorece en nada la
estabilidad del sector. Esta situacion afecta de manera significativa los procesos Y

transacciones de 10S productores en la gestion de los permisos para los aprovechamientos yla

comercializacién de los productos.

o A pesar de las limitaciones existentes en el sector, hay ambiente de optimismo generalizado
entre los productores contactados por PROCARYN para involucrare en 10S programas de
manejo de bosques Y reforestacion, quienes a través de la encuentran manifestaron su fe en

que el futuro del sector forestal sera mejor.

e Las areasde Manabao y la Ciénaga por una parte y la de Jumunucu, constituyen los polos de

desarrollo estratégicos para el iniciar un programa de desarrollo forestal en la CAY. En ambos
polos se concentran las areas potenciales para plantacion y bosques naturales para fines de

manejo Yy conservacion. Es alli donde también se concentran la mayoria de personas
interesadas en 1a actividad forestal.

. Una industria eficiente y competitiva es un elemento clave para aprovechar de manera eficiente
los productos del bosqué y agregar el maximo valor posible, de tal manera que su eficiencia se

refleje en una mejoria de precios del posque en pie.

i - -

o La regla debera ser que una buena industria paga mejores precios de la materia prima, ¥ esto
implica productores mas contentos y motivados y estos a su veZ pueden aumentar su inversion
en bosques por que lo ven atractivo y rentable la actividad, asegurando mas materia prima a la

industria.

. Se recomienda un programa de capacitacion dirigido a los productores de bosques a fin de
informarios adecuadamente sobre los productos comercializables, medidas para el troceo y

clasificacion de l0s productos, precios y opciones de comercializacion.

. La inestabilidad del sector forestal exhibida durante los ultimos afios ha contribuido de manera
determinante a crear un clima de incertidumbre € inestabilidad que alejan los productores
forestales de la actividad del manejo, con el riesgo de que realice el cambio de uso del suelo

de bosque a otra actividad mas atractiva.

« Unas de las limitaciones recalcadas por 10S entrevistados durante el sondeo e investigaciones
de la demanda de madera criolla, fue la imposibilidad de conseguir grandes volumenes de
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madera con la calidad adecuada principalmente para la industria de la construccion, lo que
quiere decir que existe una gran demanda de productos criollos.

El estudio concluye que todos los usuarios de la madera criolla a;erradfa y redonda, valoran y
aprecian los productos, especialmente los derivados de Pinus occ|dental-|§; como de excelentgs
cualidades de resistencia y durabilidad para la industria de la construccion. Un programa Serio
de mejoramiento de la industria y control de calidad de la madera situarian la madera criolla en

una posicion muy competitiva en relacion a la madera importada.

Es necesario profundizar sobre las posibilidades Yy opciones mas convenientes para
desarrollar un programa de mejoramiento de la industria que incluya apoyo & la
comercializacion de los productos forestales y asistencia técnica a los aserraderos en de la
CAY. Una modalidad a considerar seria la de desarrollar un centro de procesamiento
secundario de la madera (secado, tratamiento con sales y comercializacién), donde fluya toda
la madera o gran parte de la madera desde los aserraderos para ser secada, clasificada y
dimensionada de forma adecuada. La implementacién del modelo deberia apoyarse en un tipo
de organizacion empresarial que retina todos actores en tomo al mismo objetivo.

Se sugiere hacer hincapié en los programas de fomento de la reforestacion y el manejo de la
regeneracion del pino nativo, Pinus occidentalis, el cual ha mostrado niveles altos de
aceptacion por sus excepcionales caracteristicas fisicas, en comparacion con la madera de
Pinus caribaea y el pino importado Americano y el chileno.

Se sugiere estudiar modalidades especiales de incentivos para los productores que Se€
involucren en el fomento de la especie nativa de pino. Una accion paralela seria que el

gobierno privilegie la produccién de la especie occidentalis en los viveros oficiales, para
mantener la disponibilidad de plantas.

El hierro y los derivados del petréleo han ido desplazando progresivamente el uso de la
madera para estructuras donde esta era tradicionalmente usada, tales como: en granjas de
pollo, granjas de cerdo, la fabricacién de sillas, mesas entre otros; en perjuicio del mercado de
produccién nacional y de la economia en general. Esta situacion requiere de esfuerzos
estratégicos conjuntos entre el sector privado, el gobierno y las entidades de cooperacion, para
desarrollar paquetes y tecnologias alternativas basadas en productos forestales; asi como

disefiar un programa de promocidn Y divulgacién de las ventajas comparativas de la
construccion con productos maderables.

El incremento estimado en los niveles de precios en la madera criolla por concepto de las
mejorias en la industria y el control de calidad de los productos podria superar los precios
actuales en un minimo 20 %, lo que justifica la inversion en el manejo de los procesos de
produccién y control de calidad de la madera.

Un programa de mejoramiento de la industria en la CAY deberia incluir el financiamiento de
equipos y accesorios; asi como asesoria técnica y capacitacion para los industriales de la
madera, a fin de que introduzcan las mejorias tecnoldgicas que le permitan competir en
mejores condiciones con los productos importados y asi mejorar los rendimientos y aumentar
la rentabilidad del negocio forestal

La limitacion de tiempo disponible para la realizacion del estudio no permitio profundizar
algunos aspectos interesantes relacionados con la demanda de productos entre otros. Sin
embargo, la informacién recopilada se puede considerar como base para un seguimiento y
profundizacion futura que PROCARYN y sus beneficiarios estimen conveniente.
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CONSULTOR: JOSE DE MOYA (BOSQUESA SA)

OFERTA TECNICA Y ECONOMICA

CONSULTORIA: PRODUCTOS FORESTALES

OBJETIVO: De acuerdo con los términos de referencia proporcionados por
PROCARYN, la consultoria tiene como objetivo principal entregar informacién
relacionada con los productos provenientes de los recursos forestales y su
dinamica de mercado; a fin de que esta informacion sirva de apoyo en el proceso
de comercializacién de los productores de bosques beneficiados por PROCARYN
dentro de la Cuenca del Rio Yaque del Norte.

RESULTADO FINAL:

El consultor producira un informe final, previa discusion con los técnicos vy
asesores de PROCARYN, en el cual se presentara la informacién resultante del
trabajo de consulta y andlisis de informaciones a nivel local y regional con los
diferentes actores del sector productivo forestal.

Los servicios técnicos se realizaran en estrecha coordinacién con el personal
técnico y asesor de PROCARYN, a fin facilitar la comunicacion, interaccion y
discusién de conceptos en el proceso del trabajo que conduzcan a orientar lo
mejor posible el resultado perseguido.

TERMINOS DE REFERENCIA

Los términos de referencia entregados al consultor establecen el siguiente alcance
para los servicios técnicos: 3

« |dentificar productos forestales tanto maderables como no maderables
provenientes de la Cuenca Alta del Rio Yaque del Norte, CAY.

« |dentificar mercados para productos forestales a nivel local, regional y nacional
« Identificar precios para distintos productos forestales.

« Diferenciar entre precios que se pagan a productos puestos en la finca, en el
lugar de procesamiento y después del procesamiento.




de madera (en pie, al lado del camino y otras);

. Identificar modalidades de venta Iz
de pago, e intervencion de los intermediarios

asi como formas y mecanismos
en el proceso.
« Describir el proceso seguido  por los productores. para realizar
aprovechamientos en sus fincas.

. Basado en el potencial de la region, hacer recomendaciones generales para
agregar valor a los productos forestales en la cuenca.

MATERIAL DE REFERENCIA:

Para facilitar el trabajo del consultor, PROCARYN procurara hacer una
recopilacion de las siguientes informaciones bésicas:

- mapa general de la Cuenca Alta del Rio Yaque del Norte, CAY.

. descripcion de PROCARYN, sus componentes Yy actividades, énfasis en el
programa forestal.

. listado de actores primarios Yy secundarios del sector forestal dentro de la CAY
(asoc. De productores, comercializadores, empresas, ONGs etc.)

- informes de referencia relacionados con el proyecto y el sector forestal,
estimado convenientes para la orientacion del consultor.

METODOLOGIAY ACTIVIDADES

Para alcanzar los resultados esperados de la consultoria, se usard una
combinacion de diferentes métodos participativos de trabajo tales como: la
consulta, reuniones, visitas de campo Yy entrevistas entre otros; con el objetivo de
involucrar los actores principales en la realizacion del trabajo y aumentar el grado
de confiabilidad de las informaciones obtenidas.

Dentro de la metodologia de trabajo se incluyen las siguientes fases y actividades:

Fase 1- Planificacion. Tendra una duracion de dos-dias e Incluira las siguientes
actividades:

. Reunion inicial con técnicos y asesores de PROCARYN, para definir plan de
trabajo, formas de colaboracién apoyo logistico etc.

. Recopilacién de informaciones basicas: listados y ubicacion de productores
forestales de la cuenca, industrias, comercializadores, mapa de la cuenca etc.




de cuestionario 0 preguntas segun informaciones

Definicion de formato
ficas a grupo de trabajo.

requeridas. Asignacion de tareas especi

planificacion de visitas y entrevistas.

Fase 2- visitas de campo Y entrevistas. Durante esta faseé del trabajo se realizaran
S comercializadoras y procesadoras

las visitas @ productores forestales, empresa
de madera, artesanos entre otras entidades qué demandan serviclos de productos

forestales. Las visitas y entrevistas s€ realizaran en un periodo de una semana.

Los productos forestales maderables y N0 maderables €n la cuenca Se€
identificaran tomando como base la produccic')n y el potencial de produccion de
productores de bosques de 3 cuenca. Se establecerd ademas el vinculo natural

de flujo en el mercadeo de sus productos.

ge visitaran empresas comercializadoras, industrias VY. diferentes usuarios de
madera dentro Yy fuera de la cuenca 2 fin de determinar, volumenes y flujo de
productos forestales en el mercado. Se hara mayor hincapié en empresas
comercializadoras 'y usuarios de madera de Santiago, Licey. Navarrete y el Plan
Sierra en San José de las Matas. Dentro de estos podriamos citar: Artesanos,
compafias de encofrados, productores de tabaco, productores de cerdos y pollos

entre otros.

Los productores forestales, las industrias y los comercializadores  Son actores
claves en el proceso de identificacion Y diferenciacion de precios a nivel de finca
ylo lugar de procesamiento; asi como para determinar las formas Y tipos de

transacciones comerciales que s€ realizan.

Fase 3- Elaboracion de informe de resultados.

Durante esta fase se procederé a organizar 1as informaciones recopiladas durante
ol desarrollo de 10s servicios técnicos, S€ tabularan informaciones si es necesario y
se procedera @ escribir el informe final de resultado de |a consultoria. Se prevé 8

dias de trabajo.

Conjuntamente con la entrega del informe, el consultor hara una presentaci(')n
general de los resultados, destacando los principales hallazgos.

EQUIPO DE TRABAJO

La consultoria sera realizada por José de Moya, quien sera asistido por un
Das6énomo CcOmMoO apoyo e€n trabajo de recopilacion de informaciones Y

completacion de cuestionarios.
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ANEXO # 2

CARACTERISTICAS Y ESPECIFICACIONES PARA
PRODUCTOS PRIMARIOS DEL BOSQUE




CARACTERISTICAS Y ESPECIFICACIONES PARA PRODUCTOS PRIMARIOS
DEL BOSQUE

Trozas de lera-

Se obtienen de las primeras trozas del arbol cuando este no tiene dafios y un minimo de
curvaturas. Esta clasificacién es la base para la industria de aserrio de productos de primera
calidad para la construccion. s

Diametro minimo: 15 cm (6 pulgs)

Diametro maximo: sin limitacion

Longitud minima: 10 pies

Longitud Maxima: 18 pies

Longitud preferida: 12-14

Curvatura: méaximo 10 cms de desviacion de la curva central
Nudos sanos: permitido

Nudos podridos: no permitido

Podrido firme: no permitido

Podrido suelto: no permitido

Madera azul: permitido en poca escala
Rajaduras: permitido a un maximo de 30 cms
Lesiones fisicas : no permitido

Trozas de 2da

Corresponden a trozas de diametros y longitudes variables, con algunos defectos de curvatura,
coloraciéon y darios fisicos menores. Esta clasificacion de trozas es usada para la fabricacion
artesanal de cuadros de colchones y otro tipo de artesania de calidad regular.

Diametro minimo: 13 cm (5.5 pulgs)

Diametro maximo: sin limitacion

Longitud minima: 4 pies

Longitud Maxima: - 12 pies

Longitud preferida: variable

Curvatura: permitido hasta 25 cms de desviacion de la curva central
Nudos sanos: permitido

Nudos podridos: no permitido

Podrido firme: no permitido

Podrido suelto: no permitido

Madera azul: permitido

Rajaduras: permitido a un maximo de 50 cms

Lesiones fisicas : permitido (madera cuaba), dafos por incendios

Postes de alumbrado

Se obtienen de arboles maduros de bueng forma y can el minimo de curvaturas. Se requiere
seleccion rigurosa en el troceo de la madera.

Diametro minimo; 18 cm (7.4 pulgs)

Diametro maximo: 32 cm (13 pulgs)

Longitud minima: 22 pies

Longitud Maxima: 30 pies

Otras longitudes: 24,26 y 28 pies

Curvatura: maximo 15 cms de desviacion de la curva central

Nudos sanos: maximo de 10 cms




Nudos podridos:
Podrido firme:
Podrido suelto:
Madera azul:
Rajaduras:
Lesiones fisicas :
Impregnacion:

Postes de teléfono

no permitido

no permitido

no permitido

permitido

no permitido

no permitido

al vacio y con sales de cobre

Se obtienen de arboles maduros de buena forma y con el minimo de curvatura. Se requiere
seleccion rigurosa en el troceo de la madera.

Diametro minimo:
Didmetro maximo:
Longitud minima:
Longitud Méxima:
Otras longitudes:
Curvatura:

Nudos sanos:
Nudos podridos:
Podrido firme:
Podrido suelto:
Madera azul:
Rajaduras:
Lesiones fisicas :
Impregnacion

Horcones

Es un producto intermedio
para construcciones de ran
condiciones y apariencia.

Dimensiones;

Longitud

10

12

14

16

Curvatura:
Nudos sanos:
Nudos podridos:
Podrido firme:
Podrido suelto:
Madera azul:
Rajaduras:
Lesiones fisicas :
Impregnacion:

16 cm (6.5 pulgs)

30 (12 pulgs)

18 pies

24 pies

20y 22

maximo 15 cms de desviacion de la curva central
maximo 10 cms

no permitido

no permitido

no permitido

permitido

no permitido

no permitido

al vacio y con sales de cobre

entre la troza de aserrio y el poste de cerca, que €s normalmente usado
chos, naves, casas, encofrado entre otros usos; el cual requiere buenas

diametro minimo diametro maximo
En la punta cm (pulg) b.c. en la punta cm (pulg) b.c

12 (5) 14.5 (6)
12 (5) 14.5 (6)
13 (5.5) 16 (6.9)
13 (5.5) 16 (6.5)

permitido con restricciones

permitido

no permitido

no permitido

no permitido

permitido

no permitido

no permitido

opcional, al vacio y con sales de cobre




poste de cerca

Corresponden a madera delgada, generalmente producto de entresacas comerciales del bosque
en crecimiento o de parte regular y cilindrica cercana a la punta de arboles adultos.

Diametro minimo: 7 cm (3 pulgs)
Diametro maximo: 13 cm (5.5 pulg)
Longitud minima: 6 pies

Longitud Méxima: 8 pies

Longitud preferida: 8 pies

Curvatura: lo més recto posible
Nudos sanos: permitido

Nudos podridos: no permitido
Podrido firme: no permitido
Podrido suelto: no permitido
Madera azul: permitido
Rajaduras: no permitido
Lesiones fisicas : no permitido
Impregnacion: opcional, al vacio con sales de cobre
Puntal

Corresponde a un producto intermedio entre el poste y el horcén, cuyo didmetro mayor reune las
condiciones para un poste u horcén, pero el diametro menor no alcanza las especificaciones de
estos productos; debido a su forma conica caracteristica. Se usa normalmente en encofrado y en
construcciones agricolas y pecuarias.

Didmetro minimo: 6 cm (2.5 pulgs)
Diametro méaximo: 13 cm (5.5 pulg)
Longitud minima: 10 pies

Longitud Maxima: 12 pies

Longitud preferida: 10,12 pies
Curvatura: méaximo 10 cms desviacion de la curva central
Nudos sanos permitido

Nudos podridos: no permitido
Podrido firme: no permitido
Podrido suelto: no permitido
Madera azul: permitido
Rajaduras: no permitido
Lesiones fisicas : no permitido

Varas

Corresponden a madera delgada, generalmente producto de entresacas comerciales del bosque
en crecimiento y arboles adultos suprimidos con pequefios diametros. Las varas deberan ser rectas
y homogéneas. Este producto del bosque es normalmente usado en la construccién de ranchos y
enramadas para el uso agricola, ganadero, domeéstico y turistico.

3 D@a’metro minimo: 5 cm (2 pulgs)

Didametro maximo: 12 cm (5. pulg)

Longitud minima: 12 pies

Longitud Méaxima: 30 pies

Longitud preferida: 24 pies

Curvatura: méaximo 10 cms desviacién de la curva central
Nudos sanos: permitido

Nudos podridos: no permitido




sustituida progresivamente por el gas propano. Por otra parte, la lefia de pino no es muy valorada a
nivel rural. :

Semillas de pino

Un producto natural no maderable del arbol de pino lo constituye las semillas que se extraen de
los conos producidos a través de su secado y tamizado. La antigua Direccién Forestal ha usado la
cuenca del Yaque como unas de las fuentes de abastecimiento de semillas de Pinus occidentalis

para los programas de reforestacién del gobierno.

Durante el 2001 la Subsecretaria de Recursos Forestales recolectd 200 libras de semillas de pino
en todo el pais. En la Ciénaga y Manabao existen buenos rodales considerados como buenos
productores de semillas, haciendo su aporte correspondiente a los requerimientos anuales de

semillas del pais.

Una representacién grafica de la mayoria de estos productos se presenta en la FIGURA 5-5 de
este documento.
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CARACTERISTICAS Y ESPECIFICACIONES PARA PRODUCTOS DE
TRANSFORMACION PRIMARIA ( Madera aserrada)

El consultor ha propuesto una clasificacion practica para los productos provenientes del aserrio de
la madera, tomando en cuenta, la calidad, dimensiones y terminacion resultante y la demanda del
mercado en general. Esta clasificacion se aplica para el momento actual de la industria y el
comportamiento del mercado y podria cambiar a medida que se introduzcan cambios Yy
mejoramientos en la industria forestal.

Las clases de calidades sugeridas son las siguientes:
Madera primera, de segunda, de terceray otros sub-productos.

Madera de Primera:

Obviamente este producto se obtiene del procesamiento de trozas de primera calidad y que
reunen las siguientes caracteristicas:

Dimensiones : regulares, hacia la exactitud
Cuadrantes: rectangulares

Superficie: sin defectos, homogénea en general,
Medidas en extremos: similares hacia exactitud

Corteza: no permitido

Espesor: variable (1/2, 1,1 %, 2, 3,4,6,8
Ancho: >2 sin limitaciones

Ancho normal 34,68 10y 12 pulgadas

Longitud > 10 pies y hasta 18

Madera de sequnda

Resulta normalmente del aserrio de trozas de segunda, algunas secciones de trozas de primera y
maderas largas con algunos defectos.

Dimensiones: regulares

Cuadrantes: rectangulares, se permite defectos
Superficie: permisible con variaciones.
Medidas en extremos: similares

Corteza: permitido hasta 5 %

Espesor: variable (1/2,1,1%, 2, 3,4,6,8
Ancho: >2 sin limitaciones

Ancho normal 3.4, 6, 8pulgadas

Longitud normal > 6,7, 8.

Longitudes ocurrentes > 10 con defectos

Madera de tercera.

Resulta del aserrio de cualquier tipo de trozas en equipos de aserrio tipo sin fin, sin banco;
maderas muy cortas (4-6 pies) resultante del aserrio de los costados de la troza y del despunte de
madera que se genera enla fase de cuadre de la troza, y de trozas muy cortas generalmente de 4
y 5. .

En esta clasificacién también se acepta madera con defectos de torcedura y con daros diversos.
(insectos, hongos, de

Dimensiones: regulares, irregulares permitido
Cuadrantes: rectangulares, se permite defectos




Superficie: permisible con variaciones.
edidas en extremos: similares, irregular permitido
gorteza: permitido

spesor: variable (12,1, 1%,2,3.4 6,8

ncho: >2 sin limitaciones
fncho normal variable permitido

ongitud normal 4,5,

Longitudes ocurrentes > 5 con defectos

lOtros Sub-productos;
onden a productos qué resultan del proceso de aserrio Y elaboracion de |as calidades de
serrada de primera, segunda y tercera. Generalmente s€ obtienen de la fase inicial del

los cachazos Y costaneras Y del proceso de canteado de las
las cuales @ veces se denominan

Corresp
madera a
cuadrado de \a troza, para el caso de
primeras unidades de madera qué aun
costaneras dé primera, ¥ de donde resultan ripios.

Cachazos
r corte de la sierra para iniciar el

' Es un sub-producto qué se genera normalmente en el prime
cuadre de la troza. El cachazo tiene solo una cara plana aserrada y otra cara con la forma circular
construcciones muy rasticas en las zonas

de la troza con corteza. LOS cachazos sé utilizan en
docenas y en ocasiones por pilas y/o camionadas.

rurales y s€ comercializan por

Costaneras

nte del siguiente corte de la sierma en la troza, después de haber

ulta normalmente con |os dos cortes planos regulares de la
cho no es regular en toda la longitud del corte, 0

casiones quedan ciertas areas con corteza

Este producto resulta normalme
sacado el cachazo. La costanera res!
sierra, aunque no en el 100 % de su area. Su an
quela descalifica para ser procesada nuevamente. Eno

conservando parcialmente |a forma de la troza.

Ripios
Es un producto con dimensiones irregulares de 1 pulgada de espesor por 1.1 %Y hasta 2
o de la madera

pulgadas de ancho y de 6-14 pies de jongitud; que resulta del proceso de cantead
imperfecta resultante del proceso de cuadre del tronco ancho.
itos se presentan en |a FIGURA 5-6 de este

Una representacién grafica de los productos aqui descr

documento.
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ANEXO # 4
TABLA DE CUBICACION PARA MADERA EN ROLLO
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ANEXO #5

DE PRODUCTOS FORESTALES EN

LISTA DE PRECIOS
PLAN SIERRA
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PLAN SIERRA
PRECIOS VENTA DE MADERA
10 DE OCTUBRE DEL 2001

PRODUCTOS PRECIO PRECIODE PRECIO
MERCADO VENTA ANTERIOR
1- Madera de sinfin para artesanos: 15.33 : s !
con un 67 4% de descuento 10.33 500 — > 9 :
2 2- Madera cuadrada para artesanos:
Hasta 10 pies de largo y hasta 8 pulg. 15.33 T L e
E de ancho con 44.5% de descuento 6.82 .00 | Sl B
2A- Madera cuadrada al publico: 15.33
De 10 pies en adelante 9.00

Coesiatide: Beale alaciag o o = £ e AT " g
< i 5z e o agal 5 o
N
o«

3- Madera aserrada :
2-6 pies de largo y hasta 6 pulgs. 15.33
de ancho. 7.00

Ggpe

b Lt A S et

4- Madera aserrada:

De 7,8y 9 pies de largo y hasta 1533 ;

g pulgs. de archo. 8.50 9.10 ..
J

5- Madera aserrada: ;

De 10 pies de largo, 1 pulg.de grueso 15.33

y 2-4 pulgadas de ancho. 8.60

6- Madera aserrada:
De 10 pies de largo, 1-2 pulg. de grueso 15.33
y 6-8 pulgadas de ancho 11.40

7- Madera aserrada:
De 12-18 pies de largo, 1 pulg. de 15:33
grueso y 2 pulgadas de ancho 11.60

8- Madera aserrada:
De 12-18 pies de largo y 1-2 pulg. grueso 15.33

ln y 3-8 pulgadas de ancho 11.85
9- Madera aserrada:
l}f De mas de 10 pies de largo y mas de 15.33
k 10 pulgadas d& encho 13.80
p 10- Madera aserrada:
i~ Imperfecta 6.50




11- Varas:

varas de 10 pies

varas de 12 pies

Varas de 14 pies

Varas de 16 pies

yaras de 18 pies //0 s,
Varas de 20 pies “ 7 7{' .
\Varas de 22 piesX 7~

Varas de 24 pies

varas de 26 pies

Varas de 28 pies

Varas de 30 pies

D)

12- Postes impregnados:
postes de 06 pies finos
Postes de 08 pies

Postes de 10 pies

Postes de 12 pies

Postes de 14 pies

Postes de 16 pies

Postes de 18 pies

Postes de 20 pies

13-Postes sin Impregnar:
Postes de 06 pies pies
Postes de 08 pies

pPostes de 10 pies

14- Enlates de la canteadora:

15- Costaneras aserradas:
De primera

De segunda

De tercera

De cuarta

16- Madera aserrada impregnada:
Se mantendra el precio arriba indicado
mas el costo de preservacion que es de

18- Cdcirazos
19- Cascos:

LR M L aap ¥ « 488 . el b
0. Aot G tpauetal

) ' - Il Y ING 3 . ¢
Hita | base bara el caleulo ROSTS 3V mes tabdas de

PRECIO DE
VENTA

20.00 Unidad
30.00 Unidad
40.00 Unidad
50.00 Unidad
60.00 Unidad
70.00 Unidad
75.00 Unidad X
90.00 Unidad
110.00 Unidad
135.00 Unidad
155.00 Unidad

35.00 Unidad
60.00 Unidad
90.00 Unidad
120.00 Unidad
150.00 Unidad
210.00 Unidad
330.00 Unidad
380.00 Unidad

15.00 Unidad
25.00 Unidad
35.00 Unidad

70.00 Docenas

175.00 Docenas

125.00 Docenas
75.00 Docenas

50.00 Docenas

230 P/T

SIC
{50 .00 Docena
2 50 Unidad

300 PIF

PRECIO
ANTERIOR
25.00
35.00
50.00
65.00
75.00
§5.00
90.00 -
100.00 .
120.00 -/
145.00"" -
165.00

65.00




ANEXO # 6

ILUSTRACIONES DE ACTIVIDADES y PRODUCTOS
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Actores entrevistados durante el sondeo







Ranchos para tabaco con Madera criolla
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Uso de Madera tratada
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